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I. INTRODUCCION

Uno de los objetivos mas fundamentales de la politica publica es reforzar el
bienestar de cuantas personas sea posible, en un sector determinado y con
limitacion de recursos. Sin embargo, los debates académicos y de politica
publica, rara vez abordan el tema de lo que determina las mejoras en el bie-
nestar o en la satisfaccion con la vida. Tradicionalmente, los economistas,

* Este articulo fue originalmente publicado bajo el titulo “Happiness, Markets, and De-
mocracy: Latin America in Comparative Perspective”, Journal of Happiness Studies, vol.
2, niim. 3, septiembre de 2001.
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a diferencia de los sicologos y socidlogos, han evitado los datos subjetivos
de la satisfaccion con la vida. La mayoria de los modelos econdmicos pre-
suponen que riqueza y utilidad son casi sinonimos. Pero la investigacion
tanto de economistas como de sic6logos sobre la satisfaccion con la vida o
“felicidad” descubre una aparente paradoja que pone esta presuposicion en
tela de juicio: los niveles agregados de satisfaccion con la vida no aumen-
tan conforme las sociedades se vuelven mas ricas, aunque dentro de los
paises, los individuos mas ricos son, en su mayor parte, “mas felices” que
los mas pobres.!

Estos resultados destacan la importancia de las diferencias relativas,
mas que absolutas de riqueza, particularmente cuando las sociedades reba-
san cierto nivel absoluto de ingreso. Esto; de ninguna manera desmiente la
importancia fundamental del crecimiento econdmico para reducir la pobre-
za'y lograr una amplia gama de otros objetivos de desarrollo. Sin embargo;
si sugiere que otros factores —aparte del crecimiento de ingresos— afec-
tan las evaluaciones de los individuos de su propio bienestar, y que estos
mismos factores pueden influir en sus respuestas a incentivos y politicas.?

Una preocupacion por las diferencias relativas puede, bajo ciertas cir-
cunstancias, llevar a una conducta econémica aparentemente “no racio-
nal”. Una preocupacion por las diferencias relativas en el ingreso es sus-
ceptible de conducir a los individuos hacia un consumo muy visible (en vez
de invertir en los estudio de sus hijos), por ejemplo: para demostrar una ca-
tegoria de riqueza, o a emprender una conducta arriesgada, tal como los
juegos de azar, para reforzar su prestigio, mediante las ganancias de rique-
za al margen.? Una preocupacion por las diferencias relativas en el ingreso

1 Las investigaciones econdmicas sobre la felicidad fueron iniciadas por Richard Eas-
terlin a mediados de los setentas. Véase Easterlin (1974, 1995 y 2000). Para un estudio re-
ciente sobre Estados Unidos y el Reino Unido, véase Blanchflower y Oswald (1999), y para
Suiza véase Frey y Stutzer (1999). Sobre los temas de medicion, véase Van Praag et al.
(1999). Para un excelente resumen del trabajo sicoldgico sobre el tema, véase Kahneman,
Diener y Schwartz (1999). Para una descripcion de mucha de esta literatura, véase Veenho-
ven (1991) y Graham y Pettinato (2000).

2 Hace décadas, Pigou (1920), escribi6 que lo que podia medirse con dinero, bienestar
econdmico, era s6lo un componente del bienestar del individuo, de tal suerte que nuestra ca-
pacidad para evaluar el bienestar, estaba principalmente determinada, por nuestra capaci-
dad para medirlo.

3 Cole et al. (1995) desarrollan un modelo que captura la preocupacion por el prestigio
0 posicion social relativos, en el que los individuos no obtienen utilidad de su posicion rela-
tiva, sino mas bien se induce la preocupacion porque la posicion relativa afecta el consumo
de productos normales. Muestran que una preocupacion por relativa riqueza, puede generar
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y su percepcion del progreso econdmico anterior, también podria tener ra-
mificaciones politicas y, en particular, producir actitudes duraderas hacia
la redistribucion.# Aunque no es el enfoque usual de los analisis, es proba-
ble que los determinantes no de tipo ingreso del comportamiento econdmi-
coy de las actitudes hacia las diferencias relativas en el ingreso, tengan al-
guna influencia sobre el futuro de las economias de mercado en paises
tanto desarrollados como los que estan en vias de desarrollo.

No es de extrafarse que la cuestion de diferencias relativas en el ingreso,
sea una de particular importancia, para los paises de mercado emergente,
donde los marcos macroeconémicos de politicas estan en flujo, y hay un
debate generalizado sobre quiénes sean los ganadores y quiénes los perde-
dores. Ademas, las nuevas oportunidades y la aumentada movilidad que
implica el giro hacia el mercado, también conllevan a nuevas insegurida-
des.’ Nuestro trabajo preliminar en Peru, parece indicar que incluso los ga-
nadores podrian ser renuentes a evaluar su situacion de manera positiva, y
siguiendo el sentido general de las conclusiones de la literatura sobre la fe-
licidad, la relacion entre la riqueza y la felicidad no es sencilla.® Sin embar-
g0, hasta la fecha sabemos muy poco acerca de la manera en que el giro ha-
cia el mercado y las tendencias macroecondmicas relacionadas, afectan las
percepciones individuales del bienestar o de la felicidad y, a su vez, como
éstas se van sumando a nivel de pais.

La mayoria de las investigaciones sobre “la felicidad” y otras medidas
de bienestar subjetivo, han enfocado la riqueza individual y caracteristicas
demograficas en: edad, estado civil y escolaridad. Revisamos esta literatu-
ra de manera exhaustiva en estudios anteriores, y basta con notar aqui que
ha habido poco analisis de la manera en que las tendencias macroeconomi-
cas —por ejemplo, el desempleo o la inflacion— afectan las evaluaciones
de los individuos de su bienestar subjetivo. Una notable excepcion es el re-

un consumo conspicuo, cuando la riqueza no es directamente visible. Hojman, en cambio,
desarrolla un modelo de consumo impulsado por la desigualdad en Chile, donde las familias
pobres toman decisiones no optimas referentes al comportamiento, conducta que es mane-
jada por consumo eminente entre los grupos mas adinerados. Véase Hojman en Birdsall y
Graham (2000). Robson (1992) desarrolla un modelo de utilidad que es concavo enriqueza,
pero abomba en algin rango cuando los efectos indirectos via Estado son incluidos. Schor
(1998) advierte como el servicio de la deuda americano como un por ciento de ingreso dis-
ponible ha aumentado en la ultima década junto con un estampido del consumo mayor.

4 Véanse Benabou y Ok (1998), Piketty (1995) y Clifford y Brezo (1993).

5 Para una descripcion de estas inseguridades y sus causas, véase Rodrik (1999).

6 Véase Graham y Pettinato (1999). También véase Webb (1999).
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ciente trabajo innovador sobre la macroeconomia de la felicidad en Esta-
dos Unidos y el Reino Unido por Di Tella, MacCulloch y Oswald. Los au-
tores descubren que, ademas de los determinantes demograficos usuales de
la felicidad, como la edad, el género y el estatus laboral; el desempleo y la
inflacion producen efectos negativos.” No sabemos de ningun conjunto de
conclusiones similares para los paises en vias de desarrollo.

La literatura sobre las reformas del mercado, en cambio, ha enfocado las
medidas agregadas de apoyo a los mercados, evaluando el historial de los
gobiernos en materia de implementacion de reformas y luego la aprobacion
o desaprobacion del ptblico con respecto a estas reformas, usando los re-
sultados electorales como variable sustitutiva.®

No se ha intentado evaluar las consecuencias de las reformas y de las
tendencias macroeconomicas correspondientes en el bienestar subjetivo de
los individuos ni, a su vez, la influencia de estas percepciones en el apoyo
publico a las politicas de mercado. Ademas, mientras que mucha de la lite-
ratura parece indicar que hay una conexion virtuosa y de autorrefuerzo en-
tre los mercados y la democracia, no ha habido analisis, o muy poco, de
esta conexion a nivel individual. En otras palabras, ;existe una conexion
directa entre el apoyo de los individuos al mercado y su apoyo (o falta de
éste) a un gobierno democratico?

Intentamos esclarecer algunas de estas cuestiones a través de nuestro
analisis de los nuevos datos de América Latina. Exploramos tres proposi-
ciones generales. La primera es que los determinantes demograficos usua-
les de la felicidad en las economias industriales avanzadas, también son va-
lidos para América Latina. La segunda es que las diferencias relativas son
mas importantes que las absolutas, lo cual produce una marcada brecha de
percepcion entre los niveles absolutos de ingresos de los individuos y sus
evaluaciones subjetivas de su propio bienestar. En los paises en vias de de-
sarrollo, esta brecha puede ser motivada también por la volatilidad e inse-
guridad, que son mas comunes en estas economias que en las industriales
avanzadas. La tercera es que estas tendencias macroecondmicas, como la

7 Véase Di Tella, MacCulloch y Oswald (1997). Los autores calculan los niveles “resi-
duales” de felicidad que no se explican mediante variables demograficas en su primera fase
de regresiones, y ejecutan sus segundas regresiones de la segunda fase (que observan el
efecto de inflacion y desempleo) encontrando que los dos tienen efectos significantes y ne-
gativos en la felicidad.

8 Véanse, entre otros, Geddes (1995); Graham (1994); Graham (1998); y Macilento y
Webb (1994).
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inflacion y el desempleo, producen efectos significativos en el bienestar
subjetivo, incluso después de tener en cuenta los efectos demograficos.
Ademas, en los paises que emprenden reformas del mercado estos efectos
son moderados por la conveniencia de tiempo y foro de reformas del
mercado.

El analisis del presente trabajo se basa en datos de una encuesta realiza-
da anivel regional, el Latinobarémetro, que se ha levantado anualmente en
17 paises, de 1997 hasta 2000.° A menos que se especifique lo contrario,
los resultados reportados aqui son del aflo mas reciente de la muestra,
2000, que tiene el cuestionario mas completo. Cuando fuera posible, usa-
mos la muestra acumulada entera para verificar la robustez de los resulta-
dos. La muestra acumulada tiene la ventaja de ser una serie de tiempo, pero
también la desventaja de que no todos los afios incluyeron varias de las
preguntas mas pertinentes sobre la satisfaccion con la vida.

Primero exploramos los determinantes demograficos de la felicidad
para la region.

Segundo, buscamos evidencia de una brecha de percepcion general por
toda la region que corresponda a la que encontramos en nuestro trabajo an-
terior en Peru. En encuestas repetidas sobre unidades familiares, de un pa-
nel que duré una década, descubrimos que los individuos de mas movilidad
ascendente eran los mas negativos en sus evaluaciones subjetivas de su
progreso anterior. Exploramos los determinantes de esta brecha en forma
detallada en un trabajo aparte.!? No tenemos datos del panel sobre los indi-
viduos de la muestra realizada a nivel regional que se analiza en el presente
documento. Aun no tenemos informacion sobre el nivel de vida de quienes

9 Hay aproximadamente 1,000 entrevistas por pais, lo cual nos da 17,000 observacio-
nes al afio en que basar nuestro analisis estadistico. Una empresa privada respetada, MORI,
basada en Chile, levanta el sondeo con el apoyo de la Comunidad Europea y el Banco de
Desarrollo Interamericano. El proyecto inicié en 1995 con un subconjunto de paises, y la
cobertura completa, en 1997. Una clara limitacion es que los datos no son representativos a
nivel nacional en todos los paises y, en general, hay un marcado sesgo urbano. Uno de los
autores, Graham, particip6 en el esfuerzo para lanzar la encuesta al mismo tiempo que se
ocupaba en una beca de investigacion en el BID, y contintia dando aportaciones con respec-
to al disefio de la encuesta cada afio, y por consiguiente tiene acceso al conjunto de datos
MORI. Puesto que MORI todavia tiene que cubrir los costos, los datos mas recientes s6lo se
ofrecen al publico para compra. Los datos atrasados se consiguen sin costo del BID.

10 Graham y Pettinato (2000) exploran los datos del panel peruano como también una
brecha de percepcion similar que se encontrd en un panel de hogares rusos.
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respondieron y sobre la nocion de su progreso pasado, sus expectativas fu-
turas y su posicion en una escala perceptiva nacional de ingresos.

Tercero, exploramos las consecuencias de reformas del mercado y ten-
dencias en cuanto a la satisfaccion de los individuos con la vida. Enfoca-
mos las consecuencias de la inflacion y el desempleo en la satisfaccion con
la vida y en las actitudes hacia los mercados y la democracia. Examinamos
las conexiones entre la satisfaccion con la vida y las actitudes a favor del
mercado, asi como las relaciones entre la satisfaccion con la vida y las acti-
tudes hacia la democracia. Para un subconjunto de estas preguntas, pode-
mos ofrecer evidencia comparable para Rusia de la Encuesta de Monitoreo
Longitudinal de Rusia (RLMS) y para Estados Unidos de la Encuesta
Social General (GSS).

Finalmente, una nota de cautela es obviamente necesaria cuando se in-
terpretan y se sacan conclusiones de los datos de encuesta, basados en eva-
luaciones subjetivas. En tanto que reconocemos las limitaciones, sentimos
que las tendencias encontradas son lo suficientemente coherentes e intere-
santes, que merecen llamar la atencion, tanto a investigadores como a los
politicos.

II. FELICIDAD EN AMERICA LATINA

Hemos explorado las variables demograficas usuales que influyen en la
felicidad, por ejemplo edad, ingresos, estatus laboral, estado civil y niveles
de escolaridad, con un enfoque que otros han usado para las economias de-
sarrolladas. Nuestra variable dependiente, la felicidad, se construye a partir
de una pregunta de la encuesta Latinobarémetro acerca del grado de satis-
faccion en la vida de los individuos, con cuatro respuestas posibles: nada
satisfecho, no muy satisfecho, satisfecho y muy satisfecho. Desarrollamos
un modelo de la regresion estandar en el cual la felicidad es una funcion de
varias variables demograficas, usando tanto regresiones de MCO (mini-
mos cuadrados ordinarios) como el método de logit ordenado, controlando
tanto para efectos fijos por pais (o usando dummies de pais para el método
de logit ordenado) y tratando la encuesta entera como una gran muestra a
nivel regional (los resultados se encuentran en el apéndice, tabla 1).!!

I Las regresiones MCO con y sin efectos fijos por pais y el método de logit ordenado

rindieron virtualmente los mismos resultados. Véase apéndice A, tabla 1.
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Descubrimos que América Latina no es muy diferente de las economias
industriales avanzadas. Como era de esperarse, la felicidad mantiene una
relacion cuadratica con la edad, inicialmente decreciente, y luego mondto-
na creciente a partir de la edad de 46 afios!? (véase la figura 1). Estudios de
las economias industriales avanzadas descubren una relacion similar, aun-
que el punto bajo, de la curva de felicidad, normalmente ocurre o ligera-
mente antes, o ligeramente después, segun el pais.!?

Aligual que en los paises industriales, estar casado producia efectos po-
sitivos y significativos, mientras que no se encontrd ningtin efecto de géne-
ro significativo para América Latina, como en el de los paises industriales
avanzados (las mujeres estan ligeramente mas contentas que los hombres
en Estados Unidos; por ejemplo).

Figura 1. Felicidad por grupo de edad.
América Latina, 2000
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Al igual que en los paises industriales, los coeficientes para el nivel de
riqueza son fuertes, positivos y significativos para la felicidad. Cuando se

12 Con MCO y efectos fijos por pais, la edad a la cual la felicidad empieza a aumentar
es alrededor de los 46 afios; mientras que con el método de logit ordenado 'y dummies de
pais, es de 47 afios.

13" DiTella, MacCulloch y Oswald (1997).
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incluye la riqueza en las regresiones, el coeficiente para el nivel de educa-
cion es normalmente significativo y positivo, pero mucho mas débil que
los efectos de riqueza, o insignificante, segun las regresiones usadas. Con
una fuerte correlacion entre los niveles de riqueza y de educacion, los efec-
tos de la riqueza son consistentemente dominantes en nuestras ecuaciones
de felicidad. Cuando excluimos riqueza, los niveles de escolaridad produ-
cen efectos positivos y significativos en la felicidad. Cuando agregamos
una variable basada en las respuestas de los individuos en cuanto a la satis-
faccion con su situacion financiera, no es de extrafiarse que los niveles mas
altos de tal satisfaccion produzcan efectos positivos y significativos en la
felicidad, ademas de los efectos de otras variables, incluyendo la riqueza.!4

Tanto trabajar por cuenta propia como estar desempleado, producian
efectos significativos y negativos para la felicidad. Cuando incluimos efec-
tos fijos por pais (o dummies de pais para el método de logit ordenado), el
coeficiente del trabajo por cuenta propia se volvio insignificante. Mientras
que el desempleo también produce efectos negativos en la felicidad, para
las economias industriales avanzadas, el trabajo por cuenta propia produce
efectos positivos. La explicacion mas creible es intuitiva: la mayoria de las
personas que trabajan por cuenta propia en el segundo caso, lo hacen por
decision personal, mientras que en las economias en vias de desarrollo,
muchas personas trabajan de manera independiente por falta de oportunida-
des de empleo mas seguras y viven una existencia incierta en el sector
informal.

1. Brecha de percepcion

A peticion nuestra, la encuesta Latinobardémetro incluyo varias pregun-
tas pensadas para capturar hasta qué grado existia una brecha de per-
cepcion entre el lugar donde la gente se coloca en la escala de ingresos y
el lugar donde realmente esta ubicada, y hasta qué punto esa brecha esta
sesgada en sentido negativo. En nuestra encuesta peruana, los encuestados
de movilidad ascendente dijeron que estaban peor que lo que realmente es-
taban, y la brecha era mayor para los de estratos medios que para los mas
pobres.

14" De hecho, cuando comparamos el impacto de las diferentes variables que usan coefi-
cientes beta, la variable para la satisfaccion con la situacion financiera personal produjo un
efecto mucho mas fuerte que el nivel de riqueza de los individuos.
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Construimos variables basadas en tres preguntas concebidas para medir
la brecha entre las situaciones economicas objetivas y las evaluaciones
subjetivas. La primera de éstas era de qué manera los individuos evaluaban
su situacion econdmica actual versus la del pasado: las percepciones de
movilidad anterior (PPM).!3 La segunda variable, las perspectivas de mo-
vilidad ascendente (POUM), se basaba en cémo los individuos pensaban
que su situacion econdmica estaria a lo largo de un afio en comparacion con
la actual. La pregunta referente a la escala economica (ELQ) pedia que los
encuestados calificaran en una escala de diez peldanos, que representaba
su sociedad, en la que los pobres estaban en el primer peldaiio y los ricos en
el décimo. Una pregunta adicional pedia que los encuestados evaluaran a
sus padres —cuando éstos tenian su misma edad— en la escala de ingresos
de esa época.

Existia una relacion cuadratica con la edad para variables PPM y
POUM, con respuestas que primero se volvian menos positivas con la edad
y que luego aumentaban a partir de cierto punto (PPM a la edad de 61 y
POUM amas de 80 afos de edad; véase apéndice, tabla 3).1¢ El ser rico, au-
mentaba la probabilidad de que los individuos tuvieran un puntaje PPM
alto, mientras que el estar desempleado la disminuia. La riqueza también
aumentaba la probabilidad de tener perspectivas positivas de movilidad as-
cendente. De manera bastante sorprendente, el estatus laboral no tenia con-
secuencias significativas: los encuestados desempleados tenian la misma
probabilidad de tener un valor POUM positivo que los que tenian empleos.
POUM captura la esperanza y las expectativas, como también evaluacio-
nes socioecondmicas realistas; es de suponerse que incluso la mayoria de la
gente desempleada, esperaria que sus futuras perspectivas estuvieran mejor
de lo que estan en la actualidad.

15 A diferencia de nuestro estudio peruano (véase Graham y Pettinato 1999 y Graham y
Pettinato 2000), donde teniamos datos de panel y por lo tanto informacion econdémica preci-
sa, a nivel individual, durante un tiempo extendido, para poder comparar con las evaluacio-
nes subjetivas, para el Latinobardmetro tenemos informacioén en corte transversal sobre
donde la gente se ubica en una escala de cinco categorias socioecondmicas, evaluacion he-
cha por el entrevistador; como también un indice de riqueza, basado en una serie de pregun-
tas en la encuesta sobre la posesion en el hogar de bienes de consumo, que varian desde la
instalacion de agua hasta automoviles y refrigeradores. Se encuentran detalles sobre el indi-
ce de riqueza en Graham y Pettinato (1999).

16 Estas cifras de edad resultaron cuando usamos el método de logit ordenado para las
regresiones (ya que las variables son categoricas). Obtenemos cifras ligeramente diferentes
cuando usamos regresiones MCO.
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Las respuestas a la pregunta ELQ revelaban cierta indicacion de una
brecha de percepcion. Los niveles principales de riqueza, de los que se co-
locaban en el peldafio mas bajo de la escala, estaban en realidad mas altos,
que aquellos encuestados que se colocaban en el segundo peldafio. Y en el
extremo superior de la escala, los niveles promedio de riqueza de los que se
colocaban en los dos peldafios mas altos de la escala, eran mas bajos que
los niveles promedio de riqueza, de aquellos encuestados que se colocaban
en los peldafios 6 hasta 8 (véase la figura 2).

Figura 2. Riqueza promedio por respuesta ELQ.
América Latina, 2000
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Aunque no es precisamente comparable con nuestro estudio anterior, el
cual esta basado en datos de panel, la figura 2 sugiere brechas parecidas:
los que se colocan en lo mas bajo de la escala ELQ normalmente infravalo-
ran su riqueza real, y los que se colocan en lo mas alto de la escala, superva-
loran su riqueza.!” Los factores de donde se ubican los encuestados en la
escala de ingresos, y cudl sea su grupo de referencia, parecen influir en su
manera de evaluar su situacion econdmica.'$

17" Es posible que parte de los resultados esté motivada por la desviacion estandar, es
decir que es mas probable que los encuestados que dan respuestas extremistas también es-
tén equivocados en sus evaluaciones.

18 Aligual que en el conocido “efecto tinel” de Hirschman, las evaluaciones que asig-
na el individuo a su propio progreso parecen ser muy afectadas por cuanto esta progresando



FELICIDAD, MERCADOS Y DEMOCRACIA 27

Estas evaluaciones subjetivas, mientras tanto, afectan la felicidad. Las
evaluaciones positivas en las tres variables del bienestar subjetivo produ-
cian efectos positivos y significativos para la satisfaccion con la vida que
se reportd!? (apéndice, tabla 1). Evaluar en un nivel mas alto en la escala de
ingresos de la que uno asigna a sus padres, también producia efectos positi-
vos y significativos para la felicidad. Una salvedad es que el sentido de
causalidad no esta claro, ya que las personas mas felices también tienen
mayor tendencia a asignar evaluaciones positivas en todas las tres varia-
bles.

Independientemente de la causalidad, tales brechas de percepcion, ade-
mas de ser de interés académico, también pueden tener implicaciones para
la futura conducta econdmica de los individuos. Varios estudios sicologi-
cos en Australia y Estados Unidos, por ejemplo, descubrieron que hay
efectos positivos de la felicidad en ingresos futuros.2 Y por lo menos en
teoria, una preocupacion por las diferencias relativas de ingresos puede lle-
var a una conducta “no racional” o a una conducta no 6ptima, por ejemplo,
un consumo evidente, en vez de una inversion en la educacion de los hijos.
En la practica, tenemos solamente pruebas anecddticas de este tipo de con-
ducta en la region.?!

la gente a su alrededor, y surge una frustracion cuando parece que todos los demas estan
avanzando mas rapidamente que ¢l. Hirschman (1973) establece una analogia con los carri-
les de un embotellamiento.

19" Una regresion normal usando coeficientes beta determin que la variable ELQ pro-
ducia efectos mas significativos que la variable IPM, aunque los efectos en los dos casos
eran positivos y significativos.

20 En los Estados Unidos estos efectos estan moderados por los ingresos de los padres,
es decir; que los efectos son mas relevantes para individuos de familias econdmicamente fa-
vorecidas. Véase Diener y Biswas-Diener (1999) también Argyle (1999) y Kenny (1999).

21 Varios estudios aislados han concluido que los estudiantes de bachillerato —y mu-
chas veces los mejores— estan abandonando la escuela antes de terminar porque no tienen
los recursos necesarios para asistir a la universidad, y con un certificado de preparatoria no
pueden superar la categoria de oficio de sus padres. Al mismo tiempo, ellos facilmente en-
cuentran un empleo y compran bienes de consumo, sin un certificado de preparatoria.
Entrevista del autor con Marta Lagos, quien llevo a cabo una encuesta de escolaridad para
UNICEF en Chile, y para Brasil, véase Perlman (1999).
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II1. TENDENCIAS MACROECONOMICAS, ACTITUDES
A FAVOR DEL MERCADO Y LA FELICIDAD

La conexion entre las politicas macroeconomicas y la satisfaccion con la
vida o felicidad de los individuos es compleja, debido a la fuerte influencia
de variables demograficas y otras variables de micronivel. Como se co-
menta arriba, Oswald y sus colegas descubrieron que, mas allé de los efec-
tos de las variables demograficas usuales, como la edad, el género y el esta-
tus laboral; la inflacion y el desempleo producen efectos negativos en la
felicidad lo mismo en Estados Unidos que en el Reino Unido.22 Es muy
creible que las tendencias macroecondmicas produzcan efectos significati-
vos en la satisfaccion con la vida de la gente de paises de mercado emer-
gentes (donde los cambios de gran alcance en el marco de politica econo-
micay en los resultados macroeconémicos, como la estabilizacion de altos
niveles de inflacion), forman parte integra del proceso de reforma.

Es mas dificil evaluar los efectos de las reformas del mercado en general
en la satisfaccion con la vida, que capturar los efectos aislados de la infla-
cion o del desempleo, principalmente a causa de las dificultades para eva-
luar el progreso de los paises individuales en materia de reforma. Los indi-
ces de reforma compilados en momentos particulares, como los de Lora 'y
Londofio (1998) y de Morley et al (1999), son herramientas utiles para me-
dir hasta qué punto el marco de politica econéomica, ha cambiado durante
un periodo fijo de tiempo. Estos son mucho menos eficaces, sin embargo,
para medir la efectividad de las politicas implementadas. También tienen
un problema de desfase de tiempo. Por ejemplo Chile, que ha avanzado
mas que la mayoria de los paises de la region en la implementacion de re-
formas, normalmente obtiene un puntaje bastante bajo en estos indices,
puesto que ya habia implementado la mayoria de sus reformas antes del pe-
riodo usual para evaluar el historial de reformas de la region (1985-1995).

Este problema de desfase temporal es particularmente pertinente para
nuestro analisis de la opinion publica. Varios estudios concluyen que los
ciudadanos tienden a estar a favor de la reforma con mayor fuerza a princi-
pios del periodo de reforma, cuando la memoria colectiva de las crisis eco-
noémicas, y de la alta inflacion en particular, es fuerte.2* Conforme las refor-

22 véase Di Tella, MacCulloch, y Oswald (1997).
23 Véase, por ejemplo, Graham y Pettinato (1999); Stokes (1996); Graham, Grindle,
Lora 'y Seddon (1999).
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mas se van consolidando, y esta memoria se desvanece, es mas probable
que el publico preste mas atencion a cuestiones de distribucion. En un tra-
bajo anterior, basado en una pregunta del Latinobarometro de 1998 sobre
la cuestion de si los encuestados favorecian mayor productividad o mayor
redistribucidn, como la clave para que su pais avanzara, encontramos que
era mas probable que los encuestados de paises pobres (la mayoria de los
cuales estaban en una etapa mas temprana de su proceso de reforma), favo-
recieran la productividad. En los paises mas ricos, donde las reformas estan
mas consolidadas (y donde las instituciones de bienestar social estan mas
desarrolladas), es mas probable que los encuestados favorezcan la redistri-
bucidn (véase la figura 3). En forma global, el 44% de los encuestados de la
muestra favorecian la redistribucion, mientras que la mayoria, el 53%, fa-
vorecia la productividad.?*

Figura 3. Partidarios de productividad vs. PIB per capita.
América Latina, 1998
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Estos factores en combinacion podrian explicar nuestros resultados es-
tadisticos, algo variados. Descubrimos que los efectos tanto de nuestro in-
dice de reformas (estatus de reformas en 1995) como del cambio del indice

24 Esto contrasta en forma marcada con Rusia, donde el 75% de los encuestados esta-
ban a favor de restringir los ingresos de los ricos (el comentario sigue abajo).
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de reforma (cambio de reformas 1985-95) fueron negativos y significati-
vos para la felicidad.?’ Sin embargo; si se revisan los niveles promedio de
felicidad por pais, los resultados no demuestran ninguna relacion discerni-
ble con el progreso de reforma. Tal como se muestra en la figura 4, algunos
de los paises mas reformadores, como Pert, tienen niveles promedio de fe-
licidad muy bajos, y otros, por ejemplo México, tienen niveles promedio
altos. Y paises con los peores historiales de reforma de la region, Venezue-
la seria un caso, tienen los niveles de felicidad mas altos, mientras que
otros, con un historial malo, como es Ecuador, tienen niveles de felicidad
muy bajos. Los niveles de felicidad de algunos de los paises reformadores
mas exitosos, Chile y Uruguayserian referencia, varian entre niveles
mediano y alto.

Figura 4. Niveles promedio de felicidad por pais
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25 Debido a la naturaleza variada y en gran parte insignificante de estos resultados, no

los reportamos en el apéndice. Se recomienda que los lectores interesados se comuniquen
directamente con los autores.
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En contraste con los indices agregados de reforma a nivel de pais, las ac-
titudes de encuestados individuales hacia el mercado tuvieron una correla-
cion positiva con la felicidad.2¢ En otras palabras, controlando para varia-
bles como ingresos y edad, y usando efectos fijos o dummiies, los individuos
que tenian actitudes a favor del mercado eran, en promedio, més felices que
los que no favorecian las politicas de mercado (véase apéndice, tabla 2).
No es de extrafiarse que los niveles de riqueza y los niveles de escolaridad
hayan producido efectos positivos y significativos para las actitudes a fa-
vor del mercado, como también lo hacia la satisfaccion de los individuos
con su situacion econdémica (apéndice, tabla 4).

Cuando vemos la relacion inversa, también descubrimos que es mas
probable que las personas mas felices estén a favor del mercado, por lo que
tenemos el problema usual de establecer la direccion de causalidad. Es fac-
tible que los individuos mas felices tengan mayor tendencia a ver de mane-
ra favorable cualquier ambiente de politica econémica en que vivan. Una
breve mirada a los efectos de las tendencias macroeconomicas en las acti-
tudes a favor del mercado, no obstante, sugiere que existe cierta discrepan-
cia en las actitudes que los atributos personales o rasgos de caracter no ex-
plican.

Controlando para las variables demograficas usuales: edad, ingresos y
escolaridad, descubrimos que el indice de inflacion produjo efectos positi-
vos y significativos para las actitudes a favor del mercado, mientras que los
efectos del indice de desempleo eran insignificantes. Asi que es mas proba-
ble que las personas que viven en paises con altos indices de inflacion (en
el momento de la encuesta Venezuela y Ecuador eran los dos paises con un
indice de inflacion de dos digitos), expresen actitudes favorables hacia el
mercado.?’ Esto apoya nuestra hipdtesis de la conveniencia de tiempo de
reformas: es decir, que es mas probable que la gente esté a favor de refor-
mas cuando los costos de no reformar sean inmediatamente obvios, o toda-
via prevalecen en la memoria colectiva.?8

26 Elindice a favor del mercado se construy® a partir de la forma en que los individuos
respondieron a tres preguntas sobre su apoyo a la privatizacion, liberalizacion de precios y
la economia de mercado. Cada pregunta tenia cuatro respuestas posibles con el mismo peso
y que se normalizaron en una escala de 0 a 1 para construir el indice.

27 Respuestas promedio a favor del mercado son mayores en la region de Venezuela, y
también entre las mas altas en Ecuador.

28 Kurt Weyland utiliza la teoria de la perspectiva para evaluar la tolerancia de los elec-
tores, por medidas de reforma dificiles, y concluye que es mucho mas probable que sean to-
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No deja de ser interesante que mientras el indice de desempleo era insig-
nificante, las preocupaciones por el desempleo (que se capturaron en una
pregunta por separado sobre qué tanto los encuestados temian perder su
trabajo en el futuro), produjeron efectos positivos y significativos en las
actitudes a favor del mercado. El indice de desempleo puede producir efec-
tos débiles, porque los indices de desempleo evidente son bastante bajos
para la mayoria de los paises latinoamericanos. A falta de un seguro de de-
sempleo, muy pocas personas pueden “permitirse el lujo” de estar desem-
pleadas; mas bien estan subempleadas y/o en el sector informal. Asi que los
efectos de las preocupaciones sobre el desempleo son mas relevantes que
los indices reales. La preocupacion por la inflacion, mientras tanto, fue in-
significante. Es probable que los efectos de los indices de inflacion reales
pesen mas que los efectos de la preocupacion por la inflacion en los pocos
paises donde la inflacion es alta.

Como en el caso de actitudes a favor del mercado, la preocupacion por la
inflacion y el desempleo y los indices reales, produjeron efectos distintos
en la felicidad. Mientras que el estar desempleado produce efectos signifi-
cativos y negativos en la felicidad, el expresar preocupacion sobre el de-
sempleo no produce efectos significativos. El indice real de inflacion pro-
ducia efectos significativos y negativos en la felicidad, de manera similar a
lo que Oswald y colegas concluyen para Estados Unidos y el Reino Unido.
Esto contrasta con los efectos positivos que producia la inflacion en las ac-
titudes a favor del mercado. Lo cual tiene sentido desde el punto de vista
intuitivo: vivir con la inflacidn alta, conlleva considerables costos, en lo
que se refiere al bienestar de la mayoria de las personas, y por consiguiente
es probable que esto haga que los individuos estén a favor de las politicas
de mercado, como una manera de reducir la inflacién. Al mismo tiempo, es
probable que la inflacion, mientras contintie, disminuya el bienestar subje-
tivo de la gente. Las preocupaciones por la inflaciéon no produjeron efectos
significativos.

lerantes cuando las perspectivas futuras parecen mejores que las condiciones actuales, y
que se vuelven mucho mas conservadores y apegados al stafu quo en cuanto se establecen
condiciones mejores. Véase Weyland (1998).
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Actitudes hacia el mercado y la democracia

Una de las preguntas mas dificiles que enfrentan los cientificos sociales
en una época de transicion dual, hacia la democracia y hacia el mercado, es
la relacion entre estas dos tendencias. Un extenso conjunto de literatura ha
explorado las mismas relaciones, con algunos defensores, argumentando
que el progreso en una area (democracia o reformas del mercado) debe 16-
gicamente preceder al progreso en la otra; mientras que otros argumentan
que las dos tendencias se refuerzan mutuamente.?? De ninguna manera in-
tentaremos abordar estas preguntas tan dificiles aqui. Nuestros resultados,
creemos, podrian ofrecer algunos descubrimientos para el debate.

Nuestra muestra de Latinobardémetro tenia dos preguntas pertinentes, re-
lativas a la democracia. Una preguntaba si la democracia era preferible a
cualquier otra forma de gobierno o no (PRODEMO), y la otra era qué tan
satisfecho estaba el encuestado con la democracia, con cuatro posibles res-
puestas: nada satisfecho, no muy satisfecho, satisfecho y muy satisfecho
(SATDEMO). Cuando examinamos los efectos de estas dos variables en la
felicidad, controlando para las variables demograficas usuales y efectos fi-
jos por pais, descubrimos que la satisfaccion con la democracia se puso en
correlacion con niveles mayores de felicidad, mientras que la preferencia
por la democracia por encima de otras formas de gobierno no era significa-
tiva.3? Entonces incluimos las actitudes a favor del mercado en la regre-
sion, y los efectos del SATDEMO permanecieron positivos y significati-
vos. Los efectos positivos, compuestos por actitudes a favor del mercado y
la democracia, en satisfaccion con la vida; nos dan motivo para un cauteloso
optimismo, con respecto a un circulo virtuoso reforzado.

Al examinar mas de cerca los determinantes de actitudes a favor de la
democracia y la satisfaccion con la democracia, obtenemos resultados bas-
tante contrastantes. Mientras que la riqueza y la satisfaccion con la situa-
cion econdmica individual no tienen correlacion significativa con las acti-
tudes a favor de la democracia, €stas tienen una correlacion positiva y
significativa con la satisfaccion hacia la democracia. Tanto el indice de in-

29 Para una variedad de puntos de vista y enfoques del tema, véase Przeworski (1991);
Haggard y Webb (1995); Haggard y Kaufman (1995); Graham (1998), y Carothers (1999).

30 Puesto que usamos el método de logit ordenado y no pudimos usar los controles nor-
males para efectos fijos, incluimos dummies de pais para cada cual en la muestra, menos
uno. Véase apéndice, tabla 1 para detalles.
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flacién como el miedo al desempleo, en cambio, tienen efectos relevantes y
negativos en ambas variables de democracia. El indice de desempleo pro-
duce efectos positivos y significativos en la preferencia por la democracia,
pero ningln efecto significativo en la satisfaccion con la democracia (posi-
blemente porque la riqueza y la satisfaccion con las situaciones econdmi-
cas individuales producen efectos positivos mas significativos en este ulti-
mo, y pesan mas que los de otras variables). Trabajar por cuenta propia
produce efectos positivos y significativos en la preferencia por la democra-
cia, pero produce efectos negativos y significativos en la satisfaccion con
la democracia. Se imagina uno que un individuo con un empleo precario en
el sector informal bien podria preferir la democracia como sistema, pero no
estar particularmente satisfecho con el desempefio del gobierno (o de la
economia).

De manera paralela, los efectos tan fuertes de la riqueza en la satisfac-
cion con la democracia sugieren que la brecha entre preferir la democracia
como sistema y expresar satisfaccion con su actual manera de funcionar,
tiene mucho que ver con la situaciéon econémica de los encuestados indivi-
duales, bajo un gobierno en particular. Mientras que el nivel de escolaridad
produce efectos positivos y significativos en la preferencia por la democra-
cia, también produce efectos negativos y significativos en la satisfaccion
con la democracia, efectos que se mantienen con o sin la inclusion de la va-
riable de riqueza. Las personas con mayor escolaridad, aunque prefieren la
democracia, también podrian tener expectativas mayores de como ésta
debe funcionar.

IV. UNA MIRADA COMPARATIVA: ALGUNAS PRUEBAS
DE RUSIA Y ESTADOS UNIDOS

Para algunas de las preguntas planteadas, pero de ninguna manera todas,
pudimos conseguir algunos datos comparables con Rusia y para Estados
Unidos. EI RLMS, que proporciona datos de panel para aproximadamente
2000 casas en Rusia, en 1995-1998, tiene informacion comparable para
abordar algunos de los problemas sefialados arriba. El estudio incluyd, en-
tre otras, una pregunta acerca de la satisfaccion con la vida, comparable a la
de Latinobarémetro. Descubrimos que los determinantes de la felicidad en
Rusia eran muy similares a los de América Latina (véase apéndice, tabla 5).
No es de extrafiarse que los ingresos produzcan efectos positivos y signifi-
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cativos en la felicidad que, como en el caso de Latinobarémetro, parecen
pesar mas que los efectos del nivel de escolaridad. Es bastante sorprenden-
te, y en contraste con América Latina y los paises industriales avanzados,
que el estar casado no haya producido efectos significativos de la felicidad
en Rusia. Mientras tanto, los hombres estaban mas contentos que las muje-
res en Rusia, a diferencia de América Latina, donde no existia algin efecto
de género. El miedo a perder el trabajo producia efectos significativos y ne-
gativos, mientras que el estar empleado no producia efectos significativos
en ninguno de los dos sentidos. (El porcentaje de la muestra formalmente
registrado como desempleado fue menos del 1%.)

También vimos los efectos de la variacion de ingresos (movilidad de in-
gresos) entre 1995 y 1998 en la felicidad. Aunque en general las variacio-
nes en los ingresos no producian efectos significativos en la felicidad,
cuando usamos el cambio porcentual en el log ingreso en vez de niveles ab-
solutos de ingresos en las regresiones, descubrimos efectos fuertemente
positivos y significativos (véase apéndice, ejemplo y tabla 6). Este efecto
logaritmico sugiere que los cambios de ingresos producen un mayor efecto en
el bienestar subjetivo, para los que estan en la parte inferior de la escala de
ingresos; es decir, que los cambios absolutos de ingresos son mas impor-
tantes para los pobres, mientras que después de cumplir con cierta norma
absoluta, las diferencias relativas de ingresos son mas importantes.

Estos resultados tienden en el mismo sentido que los de nuestra encuesta
peruana, en la cual los individuos que estaban mas arriba en la escala de in-
gresos, estaban menos satisfechos con sus aumentos de ingreso, que los
que estaban mas abajo en la escala, y cuyos aumentos eran menores. De he-
cho, cuando comparamos las evaluaciones de los encuestados de su pro-
greso anterior a partir de los paneles peruano y ruso, descubrimos que un
porcentaje muy similar de los individuos, con mayor movilidad ascendente
en ambas muestras —caracterizados por tener un aumento del 100% o més
en ingresos totales (sin log ingreso)— evaluo su progreso como “negativo”
0 “muy negativo” (58% en Perti y 65% en Rusia).’!

Vimos los efectos de percepciones del progreso anterior, expectativas
para el futuro y estatus social nocional, en la felicidad. Al igual que en
América Latina, el evaluar la situacion presente de manera positiva a com-
paracion con el pasado (PPM), el tener perspectivas positivas para el futuro
(POUM) y el colocar a si mismo, mas arriba en la escala social de ingresos

31 Estos resultados se tratan con mucho mas detalle en Graham y Pettinato (2000).
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de 9 peldafios (ELQ), producian efectos positivos y significativos en la fe-
licidad.32 Estas percepciones, a su vez, parecen afectar actitudes hacia la re-
distribucion. Las investigaciones de Ravallion y Loshkin deducen que hay
menos apoyo a la redistribucion entre aquellos encuestados que tienen eva-
luaciones positivas de su bienestar subjetivo, e inversamente: el apoyo a la
redistribucion es alto entre los que temen que sus ingresos bajen en el futu-
ro.3

También encontramos evidencia de una brecha de percepcion en Rusia.
Por ejemplo, los niveles promedio de felicidad para 1998-1999 fueron con-
siderablemente mayores para los del decil mas pobre que para los de deci-
les 2 a 7.34 Una curva similar en forma de U describe donde las personas se
colocan en la escala de ingresos (pregunta ELQ). jEra mas probable que los
del primer decil (mas pobre) de ingresos se colocaran mas arriba en la esca-
la de ingresos que los del segundo al sexto deciles! (figura 5).3> Al igual
que en América Latina, era mas probable que la gente un poco mejor que
los muy pobres, se considerara menos, que los que estaban en lo mas bajo,
lo cual parece indicar la importancia de diferencias relativas de ingresos,
grupos de referencia y ganancias de ingresos reales y percibidas por los que
estan en la parte superior de la distribucion. Lo anterior estd apoyado por
nuestras conclusiones sobre los efectos logaritmicos de las variaciones de
ingresos en la felicidad.

32 Usando una regresion estandar MCO y normalizando las variables con pesos beta,
los pesos beta de los tres indicadores subjetivos: IPM, POUM y ELQ fueron todos mayores
que el de log ingreso o el miedo al desempleo. El ELQ para Rusia, en cambio, tiene 9 pasos.
Para detalles véase apéndice, tabla 5.

33 Ravallion y Loshkin (1999).

34 Esta curva en forma de U para la felicidad y los ingresos describe todos los afios de la
encuesta, pero es mas marcada para 1998-1999.

35 A diferencia de América Latina, en Rusia no hay sesgo en la cima de la escala.
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Figura 5. ELQ promedio por decil de ingreso*
Rusia, 1999
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* Ingreso individual declarado, ganado en el Gltimo mes.

Es factible que otros dos factores que afectan las evaluaciones en dife-
rentes sentidos podrian estar en juego aqui. El primero, que esta reportado
por Milanovic y Jovanovic (1999), es que las expectativas en Rusia estan
bajando, y que la linea subjetiva de pobreza, es decir, el nivel de ingresos,
que la gente cree que necesita para que “les alcance”, ha bajado incluso
desde 1995.

Asi que es “normal” considerarse pobre o casi pobre. En segundo lugar,
es muy creible que los que pertenecen al decil de menores ingresos vivan
principalmente en lo que Gaddy e Ickes han llamado la economia virtual: el
gran sector de la poblacion rusa que vive en buena parte fuera de la econo-
mia monetaria, subsiste cultivando su propia comida y recibiendo sueldos
en especie, en vez de efectivo. Esto probablemente hace dificil colocarse
en una escala nacional de ingresos o de riqueza.3¢

Al igual que en América Latina, tener una actitud a favor del mercado
produjo efectos positivos y significativos de la felicidad en Rusia, lo cual

36 Véase Milanovic y Jovanovic (1999) y Gaddy e Ickes (por aparecer).
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parece indicar que la gente de las dos regiones que son partidarias del giro
hacia el mercado, esté en general mas satisfecha. En Rusia habia también
una pregunta sobre si los encuestados estaban de acuerdo o no con restrin-
gir los ingresos de los ricos. No es de extrafiarse que el tener una actitud a
favor del mercado, haya producido efectos significativos y negativos en la
probabilidad de que los encuestados apoyaran la redistribucion, como tam-
bién tener perspectivas positivas para el futuro (un puntaje alto de POUM).
La edad, en cambio, era positiva y significativa en restringir a los ricos, sin
relacion cuadratica, lo cual parece indicar que el apoyo a la restriccion de
los ricos crece en forma monotona con la edad en Rusia.3”

No teniamos informacién acerca de las actitudes democraticas para Ru-
sia que se pudiera comparar con lo que tenemos para Latinobarémetro.3?
Una pregunta en el RLMS cuestiona a los entrevistados si quieren o no, re-
gresar a la época pre-Gorbachev (pre-perestroika).

Mientras se reconoce que esto es, como mucho, un indicador muy rudi-
mentario, incluimos la pregunta en algunas de nuestras regresiones como
indicador sustitutivo de la preferencia de los encuestados hacia la democra-
cia por encima del comunismo, y descubrimos que el no querer regresar al
comunismo, al igual que el tener una actitud a favor del mercado, producia
efectos positivos y significativos en la felicidad. De nuevo, el sentido de la
causalidad no esta claro, y es factible que las personas felices estén a favor
de cualquier ambiente de politica econémica en que vivan.

Aun asi, existen indicaciones sobre un circulo virtuoso de felicidad, a fa-
vor de la democracia y del mercado en Rusia, de la misma manera que en
América Latina. En Rusia, ese circulo parece ser menor: el 45% de los en-
cuestados querian regresar a los dias de antes de la perestroika, mientras
que el 75% de todos los encuestados esta de acuerdo con restringir a los ri-
cos. Ravaillion y Lokshin descubrieron que un porcentaje similar a los ru-
sos —el 72%— estan a favor de la redistribucion, y que no sélo los ricos se
oponen la redistribucion, sino también los pobres de movilidad ascenden-
te. A pesar de esto, ya que la movilidad de ingresos descendente era la si-
tuacion predominante, el apoyo a la redistribucion permanece muy alto en

37 Para detalles sobre las regresiones no reportadas en el apéndice, por favor comuni-

quese directamente con los autores.
38 Por supuesto que hay trabajos mas detallados sobre las actitudes democraticas en
Rusia, basados en otros datos de la encuesta.
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Rusia.’? En América Latina, s6lo el 44% de los encuestados prefiere la re-
distribucion a la productividad, y el 63% de todos los encuestados opina
que la democracia es preferible a cualquier otro sistema politico. En con-
traste con Rusia, ha habido mucha movilidad de ingresos ascendente,
ademas de descendente en América Latina, lo que explica en parte las
diferencias en las actitudes hacia la redistribucion.

Estados Unidos

En un intento que es incompleto pero que proporciona una referencia
comparativa 1til, de una economia industrial avanzada, vimos algunas
cuestiones similares para Estados Unidos en la Encuesta Social General
(GSS por sus siglas en inglés), que abarca a 30,000 individuos durante los
aflos 1972-1991, y también incluye preguntas sobre la satisfaccion con la
vida y la satisfaccion de los individuos con su situacion actual de ingre-
s0s.40 De igual forma que el Latinobarometro, el GSS no es un panel.

Como en la mayoria de los demas paises, la felicidad en Estados Unidos
muestra una relacion cuadratica con la edad, con el punto bajo de la curva
en los 47.5 afios, y con una felicidad mondtona creciente, a partir de enton-
ces (incluimos efectos fijos por afio puesto que la muestra combinada es
una serie de tiempo). El estar casado produce efectos positivos y significa-
tivos en la felicidad, y el estar desempleado produce efectos significativos
y negativos. No es de extrafiarse que la gente al estar satisfecha con su si-
tuacioén econdmica personal, produjera efectos fuertes y positivos. Cuando
ya afiadimos una variable que explicaba la percepcion de cambios en la si-
tuacién econdémica personal (PPM), descubrimos que también producia
efectos significativos y positivos (véase apéndice, tabla 6)

Puesto que s6lo se encuestaron los ingresos en parte de la muestra de
cada afio, s6lo pudimos examinar los efectos de los ingresos para segmen-
tos especificos de la muestra al mismo tiempo. Pero cuando restringimos la
muestra Unicamente a los afios en que los ingresos estan incluidos, descu-
brimos, como es ldgico, efectos positivos y significativos de los ingresos
en la felicidad, estando constantes los efectos y la direccion de las demas
variables.

39 Ravallion y Loshkin (1999).
40 Este es el conjunto de datos usado por Oswald y colegas para analizar la felicidad en
Estados Unidos.
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También vimos los determinantes de la “satisfaccion con la situacion
econdmica personal” (SATFIN), y descubrimos que existia una relacion
cuadratica con la edad, siendo ésta de 29 afios, el punto critico. No es de ex-
trafarse que los efectos de la felicidad en SATFIN fueran significativos y
positivos. Aqui de nuevo se presenta la pregunta inevitable sobre la causa-
lidad: ;hay mayor probabilidad que las personas mas felices evalten su si-
tuacion de manera positiva o que una situacion econdmica positiva haga
mas feliz a la gente? Es probable que la respuesta abarque ambos factores.
Como se indico arriba, hay varios estudios que concluyen que la felicidad
tiene ciertas conexiones con el éxito.*! El estar casado también produjo
efectos significativos y positivos en la satisfaccion con la propia situacion
econdmica, aunque sus efectos en la felicidad fueron mas significativos.

Por ultimo, intentamos también encontrar evidencia de una brecha de
percepcion. Aunque no hay ninguna pregunta relacionada con la escala
economica en el GSS, hay una pregunta que pide a los encuestados, se co-
loquen en una clase particular. E1 5% de la muestra se coloco en la clase
baja, el 45% en la clase obrera, el 45% en la clase media, y el 3% en la cla-
se alta. Aunque un analisis sociologico de la composicion de clases de los
Estados Unidos estd mas alla del alcance del presente estudio, los datos ob-
jetivos en las tendencias de ingresos en aflos recientes parecen indicar una
verdadera reduccion de nimeros en las categorias de ingresos medianos y
un sesgo hacia la cola superior.*?

Segun una medida basada en ingresos de la clase media —el grupo de
poblacion con ingresos entre el 75 y el 125% de los ingresos promedio—
solo el 24% de la poblacion estadounidense se encontraba en esta categoria
en 1999, y ese grupo retenia solo el 17.6% de los ingresos nacionales. Las
participaciones tanto en la poblaciéon como en el ingreso nacional eran me-
nores que al principio de los afios noventa.*? El sesgo de las respuestas con
respecto a qué clase o categoria se asignan las personas, parece ser hacia el
centro en vez de hacia los extremos.

Aunque la comparacion resulta muy elemental, hay un aparente contras-

te con América Latina y Rusia, donde los encuestados tienden a infravalo-

4l Diener y Biswas-Diener (1999).

42 véase por ejemplo McMurrer y Sawhill (1998); Burtless (1999); Krugman (1992), y
Solon (1992).

43 La participacién en la poblacién nacional cay6 en 9.2% a partir de 1992, mientras
que la participacion en el ingreso nacional cay6 11.6%. Véase Birdsall, Graham y Pettinato
(2000).
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rar sus ingresos y su posicion en la escala nacional de ingresos y/o conside-
rarse pobres. Una explicacion posible por la tendencia estadounidense es el
grado al cual el mito de los Estados Unidos como tierra de la oportunidad,
todavia es valido para la mayoria de los estadounidenses, incluso los que
estan muy por debajo de los ingresos promedio. De hecho, hace muchos
afos, Tocqueville postuld que la preponderancia de este mito era uno de
los sustentos importantes de la democracia estadounidense.*

Recientemente, Benabou y Ok postulan que la preponderancia conti-
nuada de este mito es el motivo por el cual los estadounidenses han sido re-
nuentes a votar por la redistribucion (aunque los datos empiricos muestran
que es cada vez menos una realidad).** Demuestran te6éricamente cémo (in-
cluso cuando una gran mayoria estd por debajo del ingreso promedio), no
votaran por la redistribucion si creen que en un futuro ellos estaran arriba.
De manera general, Piketty analiza como las experiencias de movilidad del
pasado pueden generar actitudes persistentes hacia la redistribucion a los
ingresos actuales.*

Lindert, en cambio, descubre que las diferencias entre las tendencias po-
liticas de paises industriales avanzados a gastar en transferencias y seguro
sociales (el gasto social como porcentaje del PIB), se explican principal-
mente mediante el sesgo de los ingresos: el tamafio de la brecha entre ricos
y medianos versus la que existe entre medianos y pobres. Una brecha baja
mayor significa menos afinidad de la clase media con los pobres y, por con-
siguiente, menos gasto social. El sesgo de los ingresos (a diferencia de la
desigualdad de ingresos), por lo tanto, sube el gasto total en el estudio de
Lindert. Los Estados Unidos, que tienen una brecha grande entre los me-
dianos y los pobres, cuentan con el menor nivel en gasto social de entre to-
dos los paises de la muestra.*’

En América Latina, donde ni el mito ni la realidad de la movilidad social
esta tan extendida como en Estados Unidos, donde la brecha entre los me-
dianos y los pobres es muy pequefia, y la volatilidad e incertidumbre ma-
croeconomicas se agregan a la desigualdad, impulsada por ingresos muy
altos, en la cima de la distribucion, una implicacion de economia politica

44 Tocqueville citado en Mayer, ed. (1969).

45 Para informaci6n sobre tendencias en movilidad y oportunidad en Estados Unidos,
véase McMurrer y Sawhill (1998). Sobre redistribucion y votacion, véase Benabou y Ok
(1998).

46 Piketty (1995). Véase también Clifford y Heath (1993).

47 Lindert (1996).
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factible es que el apoyo a la redistribucion deberia de ser muy alto.*® No
obstante, el apoyo reportado a la redistribucion creciente en América Lati-
na es inferior a la productividad creciente (el 53% de los encuestados de la
muestra optaron por este ultimo); el apoyo a la redistribucion es superior en
los paises mas ricos que en los mas pobres (figura 3); y no hay ninguna ten-
dencia electoral sistematica en la region a favor de una aumentada redistri-
bucion. En Rusia, en contraste, donde hay un sesgo negativo similar en las
percepciones, un porcentaje mayor de encuestados (el 75%) estuvo a favor
de una aumentada redistribucion.*?

Mientras que esto no implica que no hubiera apoyo a la redistribucion en
América Latina, ni que la regidén no pudiera sacar provecho de politicas re-
distributivas mas eficaces y eficientes, sugiere que la brecha de percepcion
no necesariamente se traduce en apoyo a la redistribucion. Las ramificacio-
nes de estas brechas de percepciones, para la conducta econdmica futura,
son tema para una proxima fase de investigacion. Esta fase implicara la co-
leccion de nuevos tipos de datos, asi como el refuerzo de métodos para
analizar la felicidad y otras condiciones y tendencias subjetivas.

V. CONCLUSIONES

En el presente estudio exploramos tres proposiciones generales. Reco-
nociendo las limitaciones que implica trabajar con datos de encuesta subje-
tivos, encontramos pautas constantes en los efectos de tendencias, tanto de-
mograficas como macroeconomicas, en las evaluaciones individuales del
bienestar subjetivo y, a su vez, de esas evaluaciones en una gama de otras
actitudes publicas. En mayor parte estas pautas respaldan nuestras proposi-
ciones.

48 Para la poca evidencia que existe sobre la movilidad de ingresos en América Latina,
véase Behrman, Birdsall y Szekely (1999); y Birdsall, Graham y Pettinato (2000). Véase
también Dahan y Gaviria (1999). Esta literatura naciente sugiere que las reformas podrian
reforzar la movilidad y reducir los fuertes efectos de los antecedentes familiares en los re-
sultados ocupacional y académico de los hijos, en particular al mejorar los mercados finan-
cieros y las escuelas. Aunque existe evidencia que sugiere que hay mucho movimiento sub-
iendo y bajando la escala de ingresos, todavia no queda claro cuanto movimiento representa
mejoras permanentes en los ingresos y cuanto representa el fendmeno de “churning”, es de-
cir, movimientos de corto plazo. Para una descripcion de la persistencia de los antecedentes
familiares en los resultados académicos, véase CEPAL (2000).

49 Tal como se comenta arriba, las preguntas sobre la redistribucién no son exactamen-
te las mismas en los dos estudios.
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La primera proposicion fue que la demografica latinoamericana de la fe-
licidad, era similar a los de los paises industriales avanzados. Nuestros re-
sultados concluyeron que esto si era cierto y que América Latina se parece
notoriamente a las economias industriales avanzadas. Rusia también de-
muestra tendencias similares, aunque tanto género como matrimonio pro-
ducian efectos ligeramente diferentes que en América Latina. A pesar de
que estos resultados no son precisamente sorprendentes, si contribuyen a la
investigacion naciente en la felicidad que, hasta la fecha, no han cubierto
con detalle los paises en vias de desarrollo.

Nuestra segunda proposicion: que las diferencias relativas son mas im-
portantes que las absolutas, y que hay una marcada brecha de percepcion
entre la situacion econdmica objetiva de los individuos y sus evaluaciones
subjetivas de dicha situacion. Descubrimos que semejante brecha existe de
hecho tanto en América Latina como en Rusia, y que era mas probable que
los encuestados, ligeramente mejor que los mas pobres (los del primero de-
cil), se consideraban menos que aquellos que realmente estaban en la parte
inferior de la escala de ingresos.

La naturaleza logaritmica de los efectos de variaciones de ingreso en la
felicidad en Rusia también apoya la importancia de diferencias relativas.
Los aumentos de ingresos absolutos refuerzan la satisfaccion con la vida,
para los que estan en lo mas bajo de la escala de ingresos, pero no para la
muestra en su conjunto. Cuando la gente sube y obtiene un mayor ingreso
absoluto, los efectos parecen impulsados mas por la manera en que los
cambios de ingreso se comparan con los de otra gente, en su grupo de refe-
rencia, que por las disminuciones o aumentos absolutos de ingreso.*? Los
resultados de nuestro estudio peruano anterior también respaldan esta con-
clusion.

Las percepciones, a su vez, parecian producir efectos en la felicidad:
hubo una correlacidn positiva entre el tener un puntaje alto en cada uno de
nuestros indicadores de percepciones en América Latina y Rusia—movili-
dad anterior percibida, perspectivas de movilidad ascendente y posicion
con respecto a la ELQ— y la felicidad. Varios estudios demuestran cone-
xiones positivas entre la felicidad y el futuro desempefio econémico. Nues-
tras propias investigaciones demuestran que es mas probable que las perso-
nas mas felices tengan actitudes a favor del mercado y de la democracia.

50 Las conclusiones de nuestros datos de panel y encuesta de percepciones peruana
también tienden en el mismo sentido general. Véase Graham y Pettinato (1999).
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Asi que parece creible postular que, el fuerte sesgo negativo en las percep-
ciones de muchos encuestados, tiene por lo menos algunas implicaciones
para la sustentabilidad del apoyo a las politicas del mercado y, posiblemen-
te, a la democracia en estos paises.

Nuestra tercera proposicion: que, ademas de las variables demograficas
usuales, las tendencias macroecondmicas como la inflacion y el desempleo
producen efectos significativos en el bienestar subjetivo, y que estos efec-
tos estan mediados por la conveniencia de tiempo y foro de reformas del
mercado, en paises particulares. Descubrimos que tanto en América Latina
como en Rusia, al igual que en Estados Unidos y el Reino Unido, la infla-
cion y el desempleo produjeron efectos significativos y negativos en la fe-
licidad. La preocupacion por el desempleo producia efectos significativos,
mientras que no fue asi para los verdaderos indices de desempleo en Amé-
rica Latina y Rusia. Una posible explicacion por esta tendencia es la alta
frecuencia de trabajos en el inseguro sector informal y la baja frecuencia de
desempleo abierto en estos paises. Mientras tanto, los indices de inflacion,
mas que la preocupacion por la inflacion, dominaron los efectos en la feli-
cidad en América Latina.’!

No encontramos ninguna evidencia discernible de los efectos generales
de las reformas del mercado en la felicidad. Entre otras cosas, la evaluacion
del progreso de reforma de los paises es sumamente dificil y esta lleno de
problemas de inconsistencia de tiempo. Descubrimos que tener una actitud
a favor del mercado efectivamente produjo efectos significativos y positi-
vos en la felicidad de los individuos en América Latina y Rusia. La satis-
faccion individual con la democracia produjo un efecto adicional y positi-
vo en la felicidad en América Latina. En Rusia, el no querer regresar al
socialismo —que es una version muy débil de actitudes democraticas—
produjo un efecto positivo y significativo en la felicidad. Como cautos op-
timistas, postulamos que podria haber un circulo virtuoso para algunos de
los encuestados en el cual las actitudes a favor del mercado, la satisfaccion
con la democracia y la satisfaccion con la vida, se refuerzan mutuamente.

Las posibilidades de semejante circulo virtuoso, sin embargo, depende-
ra de su tamafio global y su aplicabilidad a una gran mayoria de la pobla-
cion. Puntajes positivos en todos los indicadores estan intimamente ligados
a los niveles de ingresos y/o riqueza, y hubo un muy fuerte sesgo negativo
en las percepciones de movilidad anterior de los que estan cerca, pero no

51 El RLMS no incluyé ninguna pregunta sobre la inflacion.
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completamente en la parte inferior de la escala de ingresos. Varios estudios
tedricos y empiricos parecen indicar que las experiencias de movilidad an-
teriores pueden producir actitudes politicas persistentes. Esto parece indi-
car que existe un uso para aquellas politicas econdmicas que pueden reforzar
la movilidad y facilitar el progreso en las escalas nacionales de ingresos,
para los que estan en los peldanos medianos y bajos, y que puedan generar
una creencia mas generalizada de que la movilidad ascendente es una pro-
babilidad en vez de una remota posibilidad.

En este momento no tenemos ninguna evidencia concreta de los efectos
a largo plazo de la brecha de percepcion que encontramos. Una interpreta-
cién mas definitiva de los efectos de retroalimentacion de estas brechas de
percepcion en el comportamiento econdmico y politico es el tema de una
siguiente etapa de esta investigacion que requerira, entre otras cosas, nue-
vos tipos de datos. Una siguiente etapa también necesitara abordar el pro-
blema del sentido de causalidad. También era mas probable en nuestras en-
cuestas que las personas mas felices también tuvieran puntajes altos en la
mayoria de nuestros indicadores de percepciones, y es muy posible que un
cierto porcentaje de encuestados tendra percepciones negativas (o positi-
vas) en forma consistente independientemente de su situacion econémicay
del marco macroeconémico y politico de mayor amplitud. Qué tan fuertes
sean estos efectos con respecto a los de las tendencias macroecondémicas y
del marco economico politico, esta por verse, y es una pregunta que tendran
que abordar también los sicologos, ademas de los cientificos sociales.

VI. APENDICE
El analisis empirico de las percepciones

Para evaluar los determinantes de la felicidad en la muestra latinoameri-
cana, usamos un modelo que se usa comunmente en la literatura sobre
felicidad y bienestar.

FELIZ = f (EDAD, GENERO, CIVIL, RIQUEZA, ESCOL, OCUP,
FI_PAIS) (1)

Los resultados se presentan en la tabla 1. Examinamos este modelo ini-
cialmente con una regresion lineal usando efectos fijos por pais (columna
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1). Aunque los resultados respaldan la literatura empirica sobre la felicidad
y satisfaccion, un modelo normal de Minimos Cuadrados Ordinarios
(MCO) no es la manera adecuada de hacer la estimacion ya que nuestra va-
riable dependiente es categdrica.52 Para resolver este problema, hemos
adoptado un estimador de logit ordenado, el cual produjo los resultados in-
dicados en columna 2.

Se introducen entonces los dummies de pais para capturar algunos de los
determinantes de la felicidad no advertidos y que surgen del vivir fisica-
mente en un pais particular (la columna 3). Los resultados —coeficientes,
significado y signo— son similares a los que se obtienen con la regresion
de efectos fijos.

Tabla 1. Felicidad y caracteristicas demograficas
y percepciones econdmicas

oLs Ologit Ologit (CD)

Variables Indep. Coeff. t-stat  Coeff. z-stat  Coeff. z-stat
edad -0.007 -2.376 0.006 -1.014  -0.014 -2.329
edad? 0.000 2.950 0.000 1.216 0.000 2.795
varon 0.015 0.884 0.058 1.797 0.033 1.002
log(riqueza) 0.138 6.838 0.463 12.618 0.264 6.645
escolaridad 0.007 1.198 0.055 -5.337 0.011 0.983
casado 0.054 3.123 0.087 2.617 0.103 3.043
Estatus laboral*

cuenta propia -0.021 -0.831 0.098 -2.075 -0.040 -0.836

empleado publico -0.020 -0.620 0.013 0.218  -0.034 -0.545

empleado privado  0.010 0.355 0.019 0.367 0.025 0.468

desempleado -0.150 -4.099 0.323 -4.599  -0.312 -4.355

jubilado -0.059 -1.503 0.074 -0.999  -0.088 -1.160

estudiante 0.020 0.568 0.039 -0.592 0.030 0.457
PPM 0.197 16.225 0.418 17.917 0.380 16.010
POUM 0.173 15.128 0.345 15.838 0.341 15.263
ELQ 0.078 14.595 0.174 16.705 0.159 15.043
Intercepto 1.418 17.546 — — — —
R? o pseudo-R? 15804 0.041 0.07
Numero de obs. 0.08 15804 15804

Comentarios:

El primer modelo se calcula usando una regresién MCO con efectos fijos por pais;
El segundo es una estimacion de Logit Ordenado; el tercero es un Logit Ordenado con dummies de pais
(no mostrado).

52 FELIZ puede asumir cuatro categorias ordenadas para responder a la pregunta
“;Qué tan satisfecho es usted con su vida?”’: nada satisfecho, no muy satisfecho, satisfecho
y muy satisfecho. Los valores de FELIZ para estas cuatro respuestas son 1, 2, 3 y 4 respecti-
vamente.
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Se corrieron mas estimaciones basadas en (1). Las mas notables se resu-
men en la tabla 2, donde, junto con las variables demograficas usuales, se
consideran las actitudes hacia la economia de mercado y la democracia.

Tabla 2. Felicidad, mercados y democracia

Var. Dep. Felicidad Ologic (CD)
Variables Indep. Coeff. t-stat
edad -0.017 -3.053
edad? 0.000 2.388
varon 0.004 0.121
log(riqueza) 0.393 9.561
escolaridad 0.034 3.081
casado 0.106 3.052
PROMKT 0.546 8.791
PRODEMO -0.033 -1.002
SATDEMO 0.317 16.787
R? 0 pseudo-R? 0.059
Numero de obs. 14,161

Tabla 3. Percepciones econdémicas en el pasado, presente y futuro

PPM ELQ POUM
Variables Indep. Coeff. z-stat Coeff. z-stat Coeff. z-stat
edad -0.045 -7.523  -0.033 -6.010  -0.025 -4.097
edad® 0.000 5.526 0.000 5.105 0.000 2.021
varén 0.040 1.207 -0.128 -4.200 0.030 0.883
log(riqueza) 0.258 6.708 1.112 30.335 0.253 6.441
escolaridad 0.002 0.192 0.181 17.984 0.028 2.481
casado 0.040 1.192 0.062 2.004 -0.021 -0.606
Estatus laboral
cuenta propia 0.020 0.418 -0.022 -0.504 -0.016 -0.319
empleado publico  0.102 1.638 0.023 0410 -0.113 -1.752
empleado privado  0.066 1.227 0.024 0.477  -0.009 -0.170
desempleado -0.052 -0.724  -0.060 -0.904 0.091 1.216
jubilado -0.009 -0.113  -0.026 -0.367  -0.056 -0.714
estudiante -0.024 -0.353 0.202 3.258 -0.116 -1.670
Felicidad 0.365 23.600 0.291 20.573 0.335 21.172
pseudo-R 2 17,515 0.060 16,015
Namero de obs. 0.048 17,539 0.051

Comentario: Se calculd usando estimadores logit ordenado y dummies de pais (no mostrado)
PPM es Percepciones de movilidad anterior, ELQ es Pregunta de la escala econémica, POUM es
Perspectivas de movilidad ascendente.
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Para la tabla 4 usamos un modelo de regresion lineal con efectos fijos
por pais para capturar los determinantes de las actitudes a favor del merca-
do.3

Tabla 4. Determinantes de actitudes a favor del mercado

PPM

Variables Indep. Coeff. t-stat
edad -0.002 -1.975
edad 0.000 2.218
varén 0.017 3.600
log(riqueza) 0.047 8.395
escolaridad 0.006 3.615
casado -0.004 -0.844
Estatus laboral

cuenta propia 0.005 0.781

empleado publico -0.012 -1.372

empleado privado 0.003 0.338

desempleado -0.007 -0.640

jubilado -0.009 -0.828

estudiante -0.028 -2.997
Satisfaccion econdémica 0.035 12.014
Felicidad 0.017 7.672
Intercepto 0.379 16.978
R? 0.036
Numero de obs. 14,411

53 Lavariable “a favor del mercado” es un indice construido promediando la respuesta
a tres preguntas sobre las preferencias de mercado.
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Movilidad y felicidad. Un ejemplo

Para esta seccion evaluamos el impacto de cambios de ingreso en la feli-
cidad del individuo. Los datos usados para este analisis son de la Encuesta
de Monitoreo Longitudinal de Rusia (RLMS) de 1999. La variacién de in-
gresos se calcula usando el cambio de ingreso per cépita de la unidad fami-
liar observado entre 1995 y 1999. La variacion usada no es el cambio por-
centual normal de ingresos, sino el cambio porcentual de ingresos log. El
siguiente ejemplo es un intento por aclarar los diferentes efectos que resul-
tan del uso de los ingresos log versus los ingresos:

Cuatro individuos con diferentes niveles de ingresos quienes experi-
mentan un porcentaje idéntico aumento de ingresos (50%) en dos momen-
tos diferentes en el tiempo:

#1 Pobre #2 de Ingresos #3 Rico #4 Muy Rico
Medianos
y log (y) y log(y) y log(y) y log(y)
Tiempo 0 2 0.30 20 1.30 200 2.30 2000 3.30
Tiempo 1 3 0.48 30 1.48 300 2.48 3000 3.48

Presuponemos que el cambio experimentado por #1 tiene un impacto
mayor en la utilidad que el de #4. Entonces sugerimos una formulacion que
permite capturar esta diferencia: el cambio porcentual en el ingreso log.

La medida de ingreso-movilidad para individual i, de tiempo O a 1 =

Aunque el cambio porcentual simple de ingresos produjo un valor del
50% general, nuestra nueva medida produce el 58%, 14%, 8% y 5% res-
pectivamente, para individuos 1, 2, 3 y 4, reflejando el impacto decreciente
del cambio de utilidad como el ingreso inicial, nivelado de los aumentos in-
dividuales. Los resultados de nuestra regresion de variacion log ingreso en
la felicidad, abajo, refleja este efecto logaritmico.

34 Ennuestros célculos el impacto del cambio porcentual de ingresos en la felicidad era
insignificante, mientras que el cambio porcentual de ingresos logaritmicos efectivamente,
tiene un impacto positivo pertinente y significativo en la felicidad.
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La tabla 5 muestra tres estimaciones de /ogit ordenado en la felicidad: la
demograficay el miedo a perder el trabajo, la movilidad —usando la varia-
cion (2) explicada arriba—, y las actitudes politicas.

Tabla 5. Felicidad en Rusia, 1999

PPM ELQ POUM

Variable Dep. Felicidad
edad -0.141 -3.685-0.052 -2.697 -0.040 -2.027
edad ° 0.002 3.684 0.001 3.040 0.000 2.132
varén 0.396 3.079 0.438 4.365 0.346 3.439
log(riqueza) 0.455 7.261 ... 0.425 8.096
Movilidad* ... 1.054 3.299

escolaridad -0.025 -0.522 0.054 2.360 0.005 0.209

casado 0.030 0.251 0.100 1.063 0.008 0.082
Estatus laboral

cuenta propia 0.430 1.025 0.525 1.228 0.111 0.301

empleado -0.066 -0.264 -0.137 -0.722 -0.28 -1.540

desempleado 0.965 1.317 -0.737 -2.956 -0.768 -3.244

jubilado -0.725 -0.462-0.630 -2.898-0.802 -3.837

estudiante ... -0.209 -0.246-0.033 -0.047
Miedo a perder el trabajo -0.232 -5.672
A favor de la democracia ... 0.308 3.354
A favor del mercado ... 0.283 3.171
pseudo-R 2 0.049 0.017 0.041
Numero de obs. 1,195 2,003 1,942

* Calculado como el cambio porcentual en log ingresos per capita de la unidad
familiar desde 1995 hasta 1999.
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Tabla 6. Felicidad en los Estados Unidos, afios noventa

Var. Dep. Felicidad

Variables Indep. Coeff. z-stat
edad -0.023 -2.601
Edad? 0.000 2.524
categoria de ingresos en 1991 0.016 2.712
escolaridad 0.034 3.850
casado 0.765 14.510
Estatus laboral

desempleado -0.467 -3.233

jubilado 0.097 0.956

estudiante 0.036 0.642
PPM 0.265 7.808
SATFIN 0.606 16.357
Pseudo-R? 0.077
Numero de obs. 7,939

Fuente: Calculos de los autores usando una submuestra de la Encuesta So-
cial General.
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