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y movimientos diversos que sucesivamente hizo surgir la
fuerza impulsiva de la finalidad.

3. EL SALARIO {EL DINERO;

SUMARIO: 67. Forma inferior del cambio: Igualdad de funcio-
nes.— 68. Forma superior: Diversidad de funciones.— 69,
Nocion del satario. -

67. FORMA INFERIOR DEL CAMBIO: IGUALDAD DE FUN-
CIONES.—La inmediata satisfaccién de las necesidades res- |
‘pectivas, obteniendo cada una de las dos partes la cosa 6 la
_-pfe__stacién que necesita, tal es el concepto mas sencillo que
se puede formiar del contrato bilateral. El contrato opera
aqui para las dos partes en el mismo sentido. Es lo que yo -
llamaré la fgualdad de su funcion.

Pero si tal es la imagen mds sencilia del contrato, es tam-
" bién la m4s impetfecta, porque supone que cada una de las
partes posee precisamente lo que la otra busca y tiene su
inmediata disposicion. Esta hipétesis se presenta raramente
en la realidad, vy el comercio juridico tropezaria“con dificulta-
‘des si de ella no-pudiese apartarse. Ha prosperado aquél por
un medio que encierra una de las ideas prdcticas mds genia-
les del hombres (1): por el dinero. |

(1) No puedo dejar de intercalar aqui, para los no juristas, la exposicion
de un romano (PAULO) en el L, 1 pr. de cont. emt. (18,1). Origo emendi
vendendique a permutationibus czpil olim enits non ila erat nummus neque aliud
merx, alind pretium noninabatur, sed unusquisque secundum necesitalem tempo-
rum ac revum wlilibus inutilia pevmutabat, quando plerumque cvenit, ul, quod
alteri supevest, alieri desil, Sed qui a nom semper nec facile concurredal, ut cum
11 haberes, quod ego desideravem, invicem Rabevem, quod tu accipere velles, elecla
materia est, cujus publica ac perpetua astimatio difficultatibus peymutaticnum
agualilate quantilatis subveniret, exque materia forma publica percussa wusum
dominiumgue non lam ex substancia prabel quam ex quantilate nec ultra mern
utrumque, sed allerum pretiunt vocatur .
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' El servicio que éste presta en'la esfera de las relaciones so-
ciales es tan evidente, tan palpable, que no creo deber insis-
tit. Haré presente una sola observacién. '

He definido el comercio jurfdico: el sistema organlzado de
la satisfaccidn de las necesidades humanas.

Esta definicidn, jsigue siendo exacta cuando se trata del di-
nero? ySatisface éste las necesidades del que realiza una pres-
tacidén con la mira de obtenerlo?

Actualmente, no; pero virtualmente, si.

El dinero que paga el comprador, permite al vendedor pro-
. veer 4 sus necesidades; no le falta mds que buscar aquello que
tiene medio de pagar. El dinero le da, por lo que hace 4 esto,
una latitud extremada (en cuanto al tiempo, al lugar, 4 las
personas, d la extensidn). El dinero, pues, no satisface inme
diatamente las necesidades; pero da la certidumbre absoluta,
por todo el mundo aceptada, de poder satisfacerlas ulterior-
mente. El contrato de cambio, en el sentido estricto de la pa-
labra, se distingue del contrato de venta, porque en aquél, las
necesidades respectivas, reciben satisfaccién en un solo y mis-
mo acto; mientras que en el contrato de venta, son necesarios
varios actos para que esta satisfaccidn sea completa.

En la venta, sélo el comprador, ‘el vendedor no, obtiene
inmediatamente lo que le hace falta.

68. FORMA SUPERIOR DEL CAMBIO: DIVERSIDAD DE FUN-
CIONES.—A esta imagen del contrato bilateral que reposa,
como hemos visto, sobre la Zgnaldad de funciones, se opone,
ppues, otro aspecto, que reposa sobre la drversidad de funeio-
nes: una de las prestaciones procura una satisfaccién inme-
diata, otra sdlo la procura en poténcia en otros términos, hay
de una parte prestaciones reales ¢ individuales, de la otra una
una prestacion ideal 6 abstracta: el dinero.

Asi obtenemos el cuadro siguiente, ya mds arriba trazado, y
que comptrende todos los contratos posibles del. comercio de
cambio en su sentido lato:
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PRESTACION . REAL DINERO CONTRATGC
1. Abandono permancme
de una cosa. : -~ Precio, N Venta,
2. Abandono pasajero: - o _
~a) de una cosa. - Alguiler, ~ Arrendamienlo.
4) de un capital, "~ Intereres. . _ . Préstamo.
3. Prestaciones de servi- . Salario. Contrato de servicios.
cios, : (honorarios, sueldo) -
R _ - i

69. NOCIO\ DEL SALARIO. -——De desear setfa poder ex-
presar por un termlno fijado la funcién que el dinero ejerce
en todos esos casos.

El de equivalente no conviene, porque indica una relacién
de valor entre las dos prestaciones, que nada tiene que ver
con el dinero; como tal dinero; también una cosa puede ser
el equivalente de otra (nim. 4). Sé me concederd que aplique
la nocion del salario 4 los tres casos de prestacién de - dinero
aquf arriba indicados. El lenguaje cientifico, por lo' regular,
identifica esta nocién con la del precio del trabajo; pero ya se
sabe que en la vida corriente dicha noc1én permite una acep- |
cidn mucho mds extensa. o :

Entenderé, pues, por salario, en el sentido amplio, no solo
el precio del trabajo, sino también ¢l precio de venta, ‘los al- -
quileres, los intereses del dinero. La nocién del salario en la
- primera acepcion (precio del trabajo), se amphara mds ade--
lante (ntim. 7), en la nocién del salatio ideal, que opongo al
pecuniario 6 econémico, y en la del salario mixto, que contie-
ne una combinacion de uno y otro. La nocién del salario ha
tomado asf una generalidad tal, que éste puede ser conside-
rado como el movil determinante de todo el | comercm Juridi-
co. Esto es muy absoluto, sin embargo, porque nos referimos
4 la forma perfecta del cambio {contra dinero), abanidonando,
como sin influencia para el funcionamiento de las relaciones
sociales, la forma 1mperfecta del trueque de dos prestaciones
reales.: : . : |

No creo, sin embargo,'que. la nocién del ‘salario tan lata.
~mente comprendida pierda precisién y, por consiguiente, utili-
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dad practica, El dinero y la prestacién real son las dos formas
opuestas de la remuneracién, "es decir, de la compensacién
éntre dos prestaciones, indicadas por la naturaleza de las co-
-sas. Podria-haber, es cierto, utilidad para el jurista y el eco-
nomista, al distinguir en la funcién del dinero, entre el precio
del trabajo, €l precio de venta, los alquileres y los iutereses -
del dinero. Pero estas distinciones no tienen nada que ver con
la cuestion que tratamos, y que consiste en examinar .come
el comercio juridico procura la satisfaccién de las humanas
necesidades. Provee 4 ellas directa 6 indirectamente. Directa-

mente, por medio de la prestacién real;. 1nd1rectamente, con
la ayuda del dinero. Esta funcién del dinero debe recibir. un
nombre especial. El salario que perc1be el obrero, no satisfa-
ce inmediatamente sus necesidades; le procura solamente un
medio de calmarlas. Lo mismo ocurre con el precio de venta,

‘del alquiler 6 de los intereses al vendedor, al arrendador, al
prestamista. Que aquél trabaje, que éste venda 6. alqulle for-

zados por una necesidad inmediata, ¢ que lo hagan para dar
un empleo util 4 sus fuerzas, 4 sus. cosas, 4 su capital, el di-
nero que reciben, no cambia de caricter; en un caso como
en el otro no satisface una inmediata necesidad, -se limita a
hacer posible susatisfaccidn ulterior.

4. —EL EQUIVALENTE =

e
\

SUMARIO: 0. Eqmlzérza entre las presmczanes -—71. La tdea
de justicia en el comercio juridico—72: La concurreniia, re-
gulador del egoismo.—73. Peligros de la extorsion.—7 4. In-
Tervencion excepcional de la legzslaczan

70. EQUILIBRIO ENTRE LAS PREb’I‘ACIONES —Las nocio-
nes de salario y de equwalente no se confunden. El equiva-
lente puede ser cosa distinta del salario (prestacion real) y el
salano no: debe representar un equivalente, Puede ser supe-
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rior 6 inferior. El equivalente es el equilibtio entre la presta-
cién y la contra-prestacidn, establecido por la experiencia ad-
quirida del comercio juridico, segiin el valor de los bienes y
de las prestaciones. - ' '

La economfa politica es la que ensefia cémo se forma la
medida de este valor y sobre qué datos reposa. No vamos 4
‘tratar aqui esta cuestién. Nos basta con hacer constar el pro-
greso que se refiere, desde el punto de vista de las trasaccio-
- nes, d la elevacién del salario al puesto de equivalente.

-La fijacion del salario, para cada caso particular, es asunto
de consentimiento individual. El derecho reconoce aquf el po-
der regulador y legitimo del egofsmo (1). Su concepcion es
ésta: cada una de las dos partes mira su propia ventaja y tra-
ta de aprovecharse de la menos favorable posicion de la otra
parte, | '

Esta desigualdad de posicién puede degenerar en un ver-
dadero estado de coaccién, cuando existen- de una parte ‘el
mdximo de la necesidad, y de otra parte un medio exclusiva-
mente suyo de satisfacer aquélla. E! necesitado no tiene en
este caso mds remedio que someterse 4 las condiciones im-
puestas por la adversa parte. El que se ahoga, ofrece su for-
tuna por el cabo de una cuerda; el que muere de sed en el
desierto, da sus perlas 4 trueque de un sorbo de agua; Ricar-
do II, en Shakespeare, grita: «mi reino por un caballos.
Cuando de ella depende la vida, la cosa m4s infima adquiere
un precio inéstimable, "

La despiadada explotacién de la angustia ajena es, pues,
el fruto de este egofsmo que tanto hemos ensalzado. Ante
este resultado se rebela todo sentimiento moral. {No procla-
ma, desde luego, la bancarrota de nuestra teorfa del egofsmo?
{No nos obliga 4 confesar'que el egofsmo es impotente para
‘responder 4 las exigencias del comercio juridico y que no

(1) L. 16, § 4, de minor. (4.4): Jn pretio enttionis et venditionis naturaliter
licere contrahentibus se civeumscribere. L. 22, § 3. Locat. (19, 3%... itz in loca-
Honibus quogue et conductionibus juris est; L.10, C. de rasc. vend, (4144): Dolus
emioris... non quantilate pralii @stimatur, :
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puede procurar la- satisfaccidn regulada y asegurada de las
necesidades humanas? 7No es menester, en fin, reconocer que
hace falta encontrar fuera de él un freno para su natural insa-
ciabilidad? _

El egoismo de aquel que quiere recibir lo mds posible, tro-
pieza con el idéntico sentimiento de aquel que trata de dar lo
menos posible. El equilibrio se produce en un punto de indi-
ferencia, que es el equivalente. La experiencia establece este
equilibrio entre la prestacién y la contra-prestacién y fija una
tasa del salario (de la prestacidn real), gracias 4 la cual ambas
partes adquieren su derecho, sin pérdida para ninguna de
ellas. El equwa]ente tealiza la idea de Just1c1a en la esfera en
que se mueve el cometcio juridice.

71. LAIDEADEJUSTICIA EN EL COMERCIO JURI'DIC() —La
justicia, ewr efecto, es aquello que conviene 4 todos, que ase-
gura de todos la existencia. La mads alta misién de la sociedad
consiste, pues, en hacer prevalecer el principio del equivalen-
te en todas las relaciones de la vida social.

{Es por medio de la ley como desempefiara la sociedad
esta tarea? Indudablemente, si se trata de una obra de justi-
cia; porque lo que la justicia exige debe ser realizado por la
ley. Yo no soy, sin embargo, de esta opinién. Si el interés de
todos exige un cierto orden reinante, atin falta primero ver si
. s bastante poderoso este interés para establecer la regla por
- sf mismo. En caso afirmativo, la ley es imitil. No hace falta
ésta para 1mponer el matrimonio. ni para condenar el sui-
cidio.

El comercio juridico, jrealizard por sus propias fuerzasla
idea del equivalente? En tesis general, sf. Ninguna ley fija los
precios al artesano, al fabricante, al tendero, etc,y, sin em.
bargo, éstos conservan una medida en sus precios. No, es,
ciertamente, el espiritu de desinterés quien les anima,-ni una
especie de doctrinarismo social quien les lleva 4 realizar la
idea del equivalente. Es que no pueden hacer-otra cosa y su
propio egofsmo les obliga 4 proceder asf.

72. LA CONCURRENCIA, REGULADOR DEL EGOIsMO.—El
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egoismo viene 4 ser aqui su propio correctivo. Y esto por un
_doble titulo. Gracias 4 la concurrencia, desde luego. El egofs-
mo del vendedor que sube el precio, queda paralizado por el
egoismo de otro mercader que prefiere vender .4 un precio
moderado antes que no vender nada; el egoismo de! compra-
dor que ofrece poco, estd paralizado por el de otro que ofre-
ce mds: Ja- concurrencia es el | réguladar espontdneo del
egoismo. ' .

Cualquiera que. sea, sin embargo, la exact:tud general de
estas afirmaciones,. hay situaciones especgales, partlculansl '
mas relaciones, donde ld concurrencia cesa momentdnea, ¢
quizd absolutamente, de ejercer influencia. El dnico fondis-
‘ta, el dinico médico 6 farmacéutico de una localidad, no tie-
nen concurrencia .que" temer; aun alli donde son varios, el
que_deba recurrir 4 sus servicios puede encontrarse en una si-
tuac10n tal, que no le sea posuble dlrlgxrse mads que 4 uno de
ellos y tenga que aceptar sus condiciones. El cirujano que ha
termmado la operacion, pero no ha llgado todavia las arterias,
tiene en sus manos la vida del paciente; el fondista tiene al

" huésped en su poder; jquién les impide exigir un precio exor-

~ bitante, el uno para terminar la operacidn y el otro para con-
sentir en continuar el hospedaje! Si no lo hacen es porque
cuentan, aquél con mds pacientes, éste con mas huéspedes.
Su propio interés les guia. Lo mismo que en la concurrencia,
el egoismo del uno sujeta el del otro, aqui el egofsmo se su-
jeta &'si mismo, La considéracién del porvenir se opone 4 la
explotacién egoista del presente. El egoismo establece la ba-
lanza entre las dos ventajas posibles y sacrifica el provecho
pasajero, por considerable que sea, al beneficio ménor, pero
m4s seguro y duradero, que el porvenir le reserva. La consi-
deracién del porvenir es el regulador individual en los casos
en que-.falta el regulaaor social, la -cahéurrencia. -

73. PELIGROS DE LA EXTORSION. — Hacen falta bueno:.
ojos para penetrar-el porvenir. Gentes hay de tan corta vista
que no pueden abarcarlo. Otras de tan débil voluntad que no
vacilan en sacrificar el porvenir al presente. Puede suceder -
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que una extorsion (1) dnica, pero de vastas proporciones, com-
pense la ruina de todo el porvenir; la extorsién puede llegar
A convertirse en un oficio (usura) y ejercerse de un modo conti

nuado. Entonces el egofsmo deja de ser su remedio propio.
La sociedad, 4 la cual amenaza, se sobresalta y se defiende’
de sus excesos con el arma de la_ley. Pertenecen 4 la clase
de leyés destinadas & prevenir. estos abusos del egoismo en
el comercio de la vida: las tasas legales, las restricciones de
la tasa del intesés, las penalidades contra la usura, etc. (2).

La experiencia ensefia que mds de una de estas leyes ha fal-

tado 4 su objeto. El espiritu librecambista de nuestra época
las critica; quertfa abolirlas completamente, como ha borrado
ya ‘muchas, no viendo en ellas mds que obstaculos para el
arreglo de las relaciones. sociales. - .

Sera necesarlo volver 4 pasar por du1 as pruebas, antes de
comprender de nuevo con cudntos peligros amenaza 4 1a so-
ciedad el egofsmo individual libre de toda traba, y por qué el
pasado juzgd necesario refrenarlo, La libertad ilimitada en las
relaciones y en las transacciones sociales, es una primaconce-
dida 4 la extorsién; una patente de corso otorgada 4 los pira

(1) Aqui, y en adelante, no empleo esta palabra en su sentido eriminal,
sino en el sentido econémico de la explotaclﬂn del apuro ajeno, para aumen~
tar ¢l precio 6 el salario por encima del equivalente. Ejercida sistemdtica 6
profesxonalmente la extorsion se convierte en wsura. Hay que distinguir la’
‘extorsion del engario. Aquella especula con la angustia del adversario, éste con
su ignorancia del precio verdadero 6 con su repugnancia 4 entrar en fastidio-
sas pldticas sobre la desproporclén entre el verdadero precio y el precto pe-

. dido.

(2) Las diversas ]eglslacwnes se apartan, en cuanto 4 esto, extraordma- '
riamente unas de otras,

El antiguo derecho romano habia fijad sy atencidn casi excluswamente en
la usure; el nuevo derecho afiadié algunos otros casos, (Extorsién por .parte

_ del médico: L. g, C. de prof (10,52); L. 3 de extr. cogn. (50,13); por parte-

del abogado: pactum de quota litis y palmarium, L., 53 de pact, (2,14); L. 1,

§ 12 de extr, cogn (50,13); L. 5, C. de post, (2,6); prohibicién de la /ex cam

" missoria en la hipoteca; anulacién. del contrato de venta de Ia legmma con
lesién enurme, ctc). En el sentido opuesto es el derecho musulmdn quien ha
ido mds lejos, haciendo un deber del vendedor indicar el valor verdadero, no
permitiendo mds que 4 los comerciantes estipular una superior ventaja, y pro-
hibiendo en absoluto las subastas, en las cuales el precio-excede faciimente .

~ del verdadero valor, N. Vox ToRNAUW, Das moslemitische Recht, Leipz, 1855,
pégs. 92 y 93. Estas dlsposmlones recuerdan la prohlblcmn de 1ntereses en
Derecho canénico, o
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tas y 4 los bandidos con derecho de presa sobre todos agque-
llos que caen en sus manos. jAy de las victimas! |Que los lo-
bos reclamen la libertad, se comprende; pero que los carneros
les hagan coro... sélo demuestra una cosa: que son carneros!

74. INTERVENCION EXCEPCIONAL DE LA LEGISLACION. —
Reclamando aqui, para la legislacidn, el derecho 4 intervenir,
no contradigo en nada mi opinién fundamental de que la vida
se basa en la egoista satisfaccion de las necesidades humanas.
Creo firmeniente que el egoismo es el motor de toda la acti-
vidad social y que sélo él puede dar la solucién del proble-
ma. La idea de quererle reemplazar por la coaccién presenta
una imposibilidad tal, que basta hacer abstraccién un instante
para convencerse de que todo ¢l éxito del trabajo depende de
aquél, es decir, del salario libre. Querer regular el trabajo por
medio de la coaccidn en vez del salario, seria hacer de la 50~
ciedad un presidio y reducir el trabajo nacional 4 sélo el tra-
bajo manual, porque se manda al brazo, peto no 4 la inteligen-
cia, Aun en el trabajo manual no puede la coaccién suplir al
salario,

La coaccién hace del egofsmo un enemigo del trabajo; el
salario hace de €l un aliado; porque en el trabajo_obligatorio
el obrero tiene interés en sufrir lo menos posible, mientras en
el trabajo libre su interés estd en producir lo mds posible.
Alli engafia al duefiv, aquf se engafia 4 s{ mismo, La coaccidn
no hace efecto como no amenace el castigo; el salario obra
sin tregua ni descanso. |

Pero tanto como estoy convencido de que el egofsmo es la
sola fuerza mottiz de las relaciones, lo estoy, por otra parte,
- de que el Estado tiene la misién de combatir sus excesos cuan-
do éstos llegan 4 ser un riesgo para el bien de la sociedad.
Es vn error peligroso, en mi opinién, creer que el contrato, -
como tal, siempre que su objeto no sea 1lega1 ni inmoral,
tiene derecho 4 la proteccién de la ley. Combatiré este error
.en la segunda parte y me limito aqui 4 protestar. Al interés
“del egofsmo individual, la sociedad tiene el derecho, tanto

como el deber, de oponer su prepio interés. El - interés de la:
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sociedad es, no sélo el que sirve al individuo, sino el que es
atil 4 la generalidad, el que garantiza la existencia de todos.
Esto, ya lo he dicho (niim. 71}, es la justicia, que estd por
encima de la Zbertad. Cada uno existe, no sélo para sf mismo,
sino también para el mundo (nim. 33). Es por lo que la
libertad, 6 sea lo que conviene al individuo, debe estar subor-
dinada 4 la justicia, 6 sea lo que 4 todos conviene.

A este problema social de la elevacidn del salario a4 la
categorfa de equivalente, 6 de realizacién de la idea de justi--
cia en la vida, se liga estrechamente un fenémeno que voy &
estudiar ahora, y cuya importancia es muy grande.

5. PROFESIONES

SUMARIO: 75. La profesiom es un cargo al servicio de la socze-
dad.—76. La profesion es una relacion de obligacion.—
v7. Honor profesional.—78. Satisfaccion asegurada de las
necesidades sociales por medio de las profesiones.— Correla-
cion de su nizmero con el de las necesidades sociales.—79.
Intermediarios por profesicn.— 8§0. La profesiin representa
la organisacion del salario.—81. La profesion es ¢l regula-

dor del salario.— Concurrencia desleal.—82. Bencficio de la
profesion: asegurar al lalento su aprovechamiento eco-
ROMCO.

75, La PROFESION ES UN CARGO AL SERVICIO DE LA
SOCIEDAD.—La vocacion es una determinada forma de activi-
dad, mediante la cual el individuo se pone de un modo esta
ble 4 disposicién de la sociedad, y ocupa su carge de ser.
vicio social. La palabra vocacién, as{ entendida, estd toma.
da en el sentido social 4 objetivo, diferente de su expresién
subjetiva, que significa la disposicién individual, la voz interna
que llama (wocare) 4 cumplir tal tarea con preferencia a otra
cualquiera. Si 4 la vocacién en la intencién del sujeto se une
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el fin de -vivir; se convierte la primera en una ‘profesién. - El
individuo zéve para su profesién, y vive. Sobre . este tema
opinamos_ de distinta- manera que los antiguos (mim. 56),
Para nosotros, vivir'de su profesién no rebaja nada al indivi.
duo, cnalquiera que sea su:posicisn. El trabajo no deshonra,.
y el salario recibido 4 cambio del trabajo profesional no mor- -
tifica la dignidad del hombre. Sélo hay ceshonor haciéndase
pagar un servicio que no se relaciona con la profesién. Todo
el mundo aprueba .que un ganapdn que gufa 4 un extranjero
desde la estacidn al hotel se haga pagar. Cualquier otro que
exigiese remuneracién semejante seria censurado. ¢Por qué
esta distincién? Es porque el uno vive de este trifico, que es
_su trabajo profesional, y que no sélo el salario de este traba.
jo, 4 los ojos de la sociedad, es un equivalént_e de esta pres-
tacion aislada, sino que, al mismo tiempo, - confirma la utili-
dad social del servicio prestado. Sélo- el que vive para el
trabajo tiene derecho 4 vivir de 67, .

- 76. LA PROFESION ES UNA RELACION DE OBLIGACION, —
El que abraza una profesién 'determinada, proclama por lo
mismo priblicamente que se halla apto y dispuesto 4 realizar
todos los servicios que aquélla permite. Pone sus servicios &
la dispesicién del piiblico, y concede 4 todos el derecho 4
reclamarlos (1). Su interés, tanto cemo la concutrencia, ga.
rantiza su buena voluntad. Pero estos méviles pueden faltar.
Qué ocurrird entonces? ¢{Puede por pereza 6 por puro capri-
cho negar sus servicios 4 quienes los reclamen} ¢El fondista
puede despedir 4 los viajeros; el tendero, el panadero, el car-
nicero, 4 sus clientes; el farmacéutico, el médico, abandonar al
enfermo; el abogado al que viene 4 consultarle? No; todo verda-
dero hombre de negocios comprende. que no puede hacerlo,
bajo pena de contrariar la piblica opinién. {Por  qué? Nadie

(2)- Si no es capaz, es un intruso que una politica social inteligente manda
.alejar, tanto en interés de la profesién, como en el del piblico. Tal era en la
antiguk organizaci6n de las corporaciones, el fin.de la obra maestra de los
artesanos, Tal es también el fin, en nuestros dfas, de los exdmenes pyblicos.

de abogados, notarios, médicos, farmacéuticos, comadronas, ‘profesores, et-
cétera, : - '
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plensa aqi del propletano que se niega 4 vender 6 alqullar una
casa vacia. gPor qué, pues, la censura sé dirigé contra el hom-
bre de neg0c1os que rchusa prestar sus servicios? Es porque,
abrazando una profesién, ha dado 4 la sociedad una' garantia
~y de ella debe responder; en el comercio de la vida, el que
ejerce una profesién publica viene 4 ser, de algin modo,
persona publica: vive para el piblico; estd obligado 4 perma-
necer 4 su servicio, y la opinién general mira el ejercicio de
su profesién como una obligacién para con la sociedad.

77. HONOR PROFESIONAL.—Por eso el cuerpo social re-
tira su estimacién al hombre de negocios que, por pereza &
negligencia, abandona sus deberes profesionales, ' cualquiera
que sea, por lo demds, su mérito. La sociedad lo declara in-
capaz y lo desprecia en razén 4 su incapacidad; en cambio
honra al hombre de negocios inteligente, aunque bajo otros
"Lspectos pueda ser blanco de la critica. La sociedad ‘mide al
hombre en proporcién 4 su utilidad social. En esta utilidad
estriba también el honor del cuidadoso hombre de negocios,
y este honor le impide descuidar su trabajo 6 emplearlo mal.
:Qué relacién hay entre el honor y los negocios? En sentido
objetivo, el honor 6 la estimacién del mundo consiste en el
reconocimiento del valor social del individuo; en sentido
subjetivo, constituye el sentimiento individual y la afirmacién
de hecho de este valor. El honor tiene su medida en todos los
elementos que concurren sefialando al individuo su valor para
la sociedad, y marcadamente su misidén social. El artesano, el
médico, el abogado, tienen misiones distintas; pero e¢s honor
para todos desempefiarlas con dignidad consagrdndoles ente-
ras sus energfas; el olvido de sus deberes es una vergiienza.
Repugna al artesano hdbil entregar un trabajo mal hecho, asi

. como ‘el médico y el abogado de estrecha conciencia cifran
su honor en no abandonar al cliente. Para juzgar al hombre,
para determinar su valor social, el mundo mira en primer
lugar cémo ejer:ze su profe516n

El egofsmo de la sociedad no se inquieta por lo que el
hombre es ez si; s6lo se pregunta lo que para ella vale. No

/

P
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ser #ada para la sociedad, vivir dnicamente para si, no es una
muy laudable existencia, aunque pueda uno contentarse con
ella; pero no estd permitido ser para la sociedad lo que no se
debe ser, y nada puede compensar al individuo la amargura
del sentimiento de su incapacidad. El que leal, enérgicamente,
cumple su deber profesional, halla en este mismo esfuerzo un
sostén contra los mds pznosos golpes de la suerte; tiene con-
ciencia de que su vida, sin encantos para €él, conserva utilidad
. para los demds. ' |
Mirada desde el punto de vista de la sociedad, la profesién
es un deber. El lado por el cual interesa al individuo es el
-salario. La profesién es un modo de adquirir. Para el hombre
aislado que puede pasar sin el salario, esta circunstancia aca-
so no importe; pero su accién en la vida total es tan decisiva,
que sélo ella sefiala 4 las relaciones y 4 los individuos. la im-
portancia prdctica que tienen y que deben tener. El que se
entrega al ejercicio de una profesién determinada, comprome-
te con la sociedad su existencia entera para el cumplimiento
de la tarea que asume; su interés y el de la sociedad se con
funden. Si quiere prosperar, le debe 4 ésta toda su energfa,
su poder y su ciencia, su querer y sus aspiraciones, su cuerpo
y su alma. Debe prever sus necesidades, adivinar sus deseos
y sus ideas, sin esperar 4 que ella misma los manifieste. Dehe
aprender 4 satisfacerla y 4 buscar el medio de conseguirlo,
Semejante al guardidn de un enfermo, sabrd espiar cada
~soplo de la sociedad; como un médico, permanecerd atento 4
cada'una de las pulsaciones de la necesidad social. Su destre-
za en juzgarlos 4 cada hora, en cada ocurrencia, le hara rico
6 pobre. _ |
78. SATISFACCION ASEGURADA DE LAS NECESIDADES SO
CIALES POR MEDIO DE LAS PROFESIONiES.—CORRELACION DEL
NUMERO DE PROFESIONES CON EI. DE NECESIDADES SOCIA-
LES.—Todo esto coloca en plena luz la suprema importancia
de la profesién desde el punto de vista social. Cada profesién
contiene la organizacién del género de actividad *social que
representa; asegura, por sf misma, la satisfaccién regulada y
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_-constante de las necemdades sociales. El comercm jul‘ldlCO ha
<umplido uno de sus fines cuando ha creado, para este efecto,
. una profesién especial. Su desarrollo se mide por la petfec-
<160 con que ha terminado esta organizacién. Una determina-
" da rama profesional hace falta en el sistema de las relaciones; |
en una €poca dada; es que la necesidad - de su existencia no

se habia sentido aun hasta el punto de hacerla surgir en su
forma necesaria. En un pafs en que hay mas destilerias de al-
«cohol que bibliotecas 6 escuelas para mujeres, 'es evidente que
1a poblacién siente con mds fuerza .la necesidad de absorber
alcohol que la de velar por la alimentacién intelectual é por
ta educacién de la mujer. Hay exacta concordancia entre la
estadistica de una rama profesional y: la intensidad de la ne-
‘cesidad de su existencia. El ejercicio de una profesién llega 4
ser 1rnposxble alli donde no es deseada; surge por.si misma
desde que es querida. Ocurre con esto como con el despertar
<e la naturaleza cuando llega la primavera. Durante el tiem-
po que el calor requerido permanece ausente, el drbol no bro-
ta; brota, es que el calor ha comenzado. Si el comercio juri-
dico estd bien organizado, el sistema de las ramas profesmna-
“les'debe responder exactamente 4 las diversas necesidades
sociales: La época actual deja poco que desear - en cuanto - 4
esto. ;Qué pretensién, qué deseo podria formular el hombre,
considerando los mil aspectos de su existencia, el gran ntime-
ro de sus aspiraciones y sus necesidades, sus multiples inte-
-reses materiales ¢ .intelectuales, que no tenga, pronta siem-.
pre, una rama profesional apta para contribuir 4 la realiza-
- €ion? Sélo la cosa snmueble escapa 4 esta organizacion, 'y eso
por su naturaleza misma. Hay mil comercios, desde el de los
trapos viejos hasta el de los objetos de arte; pero el comercio
.de las cosas inmueblés no existe (1). Quien quiere comprar
arrendar un terreno alquilar una casa, ‘tiene que dirigirse 4 un

(1) Asi el Cédlgo de comercio alemdn, art, 1.9, limita la accién de co-
merciar 4 las profesiones gue. tienen por ob]em cosas. muebles; asimismo el
derecho romano limita 4 estas cosas la nocién de la merx. L. 66 de v. S. .
(50, 16,. :
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particular; no hay mercader de bienes risticos 6 de casas. Un
solo ensayo de organizacién 4 esto referente ha sido hecho
en las grandes capitales por las sociedades de construccién,
Construyen casas con intencién de venderlas; edifican habita.
ciones para obreros con propésito de arrendarlas. Quizd un
gran porvenir estd reservado a esta industria.

79. INTERMEDIARIOS POR PROFESION.—El oficio de zznier-
mediario es una profesién de una especie particular. Consiste
en la mediacién entre los que buscan una cosa 6 reclaman un
servicio, y los que pueden proporcionar una 4 otro (corredo-
res, agencias de noticias) (1). La negociacién directa reempla-
zard sin duda, dentro de tiempo, el concurso que el comercio
~ juridico solicita ain del intermediario hoy en dfa. Respecto 4

.esto, el comercio de dinero ha realizado los mds grandes pro-
gresos. La forma mds sencilla, y también la mds primitiva de
este comercio, consiste en dejar que aquel que necesita dine-
ro busque al particular que estd en condiciones de adelantdr-
selo. Después vicne aquella en que los dos se dirigen al inter-
mediario, el cual busca el dinero y. lo coloca. En su ultima
forma, el prestamista abandona su capital 4 la banca, y ésta
hace el préstamo por su propio riesgo, ahorrando al otro las
_investigaciones y el peligro de la colocacién. La banca es la
forma mds perfecta del comercio de dinero; su ventaja para
los tres negociadores es tan evidente, que las dos formas an-
teriores deben sucumbir ante ella. -
Hemos afirmado que el establecimiento de las diversas pro-

(1) En Roma el oficio de intermediario, bajo el Imperio, estaba organi-
zado de una manera completa en Jas mds diversas direcciones. Mucho tiempo
anies se habia localizado en ¢l comercio de dinero, donde el banquero (ar-
gentar 4us) se encargaba de la negociacién prestando los fondos & €l confiados
(sea 4 su nombre 6 al del prestamista) y percibia los intereses, de los cuales
llevaba cuenta. Mds tarde se le agregé el corredor de dinero (L 2 de prox.
50, 14: proxexela faciendi nominis ut multi solent). El oficio de corredor, como.
Jo prueba la etimologia (proxeneta, proxencticum, philantyopia, ker mmeutzcum
L. 1,3, ibid.), era de origen griego. Ba]o el Imperio habfa en Roma, como en
la actualidad hay entre nosotros, agencias de colocacién de todo género(L 3,
de piox. 50, 14: Sunt ¢ntm ﬁuju.tmaa’z’ hominum ut in lam magna civilate offi
cina), eran todavia mis necesarias que en la actualidad, pues lag inserciones
" en los periédicos desempefan igual fin.
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fesiones lucrativas sigue una marcha paralela al desarrollo de
las necesidades sociales. I.a experiencia confirma este aserto.
Pero atin no hemos dado la razén por la cual es precisamente
una profesién lucrativa particular quien debe satisfacer estas
distintas necesidades {Es preciso buscar esta razén? Todo el
mundo la comprende: reside en la divisién del trabajo. Las
ventajas que ésta reporta, tanto para ¢l trabajador como para
la sociedad, no han podido escapar al hombre aun en la fase
mds {nfima del desenvolvimiento de las relaciones sociales.
Un sastre no serd lo bastante inocente para hacerse las botas
por si mismo, ni un zapatero confeccionard su propio traje.
Ambos saben que hacen mejor en comprar el uno sus botas,
el otro su traje, que economizan su fuerza de produccién, con-
sagrdndola exclusivamente 4 una sola Yy misma rama de tra-
bajo. o |

En resumen, la profesidn lucrativa contiene Ia organizacién
social del trabajo, al mismo tiempo que la de la satisfaccién
de las necesidades de la humanidad,

Pero esto no circunscribe la importancia de la profesién
para las relaciones sociales; otras dos consideraciones recla-
man atencion. |

La primera se formula en estos términos: la profesidn es /a
organizacion del salario. , ‘

80. LA PROFESION REPRESENTA LA ORGANIZACION DEL
SALARTO.—La organizacién del salario es la elevacién de éste
de su tipo flotante y accidental, calculado en atencién 4 los
elementos puramente individuales, 4 la uniformidad y d la se-
guridad de una medida de valor general; es, en otros térmi.
nos, la realizacién de la idea de equivalencia. Doble es, en
cuanto 4 esto, la influencia de Ia profesién: descubre la medida
del equivalente y asegura la observacidn prdctica. En efecto:
de una parte uha experiencia constante y'repetida fija la me.
dida y los gastos del trabajo necesario para efectuar Ia pres-
tacion; esto sélo puede hacerlo quien ha consagrado su fuerza
y su vida 4 la realizacidn del trabajo; sélo él sabe lo que éste
cuesta. Y si particulares circunstancias individuales equivocan
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su experiencia, pronto la de los otros corrige su errof:llos pre:
cios corrientes son el experimental resultado de toda‘la rama
profesional, es decir, de millones de individuos que han ésta-
blecido y contindan. estableciendo el mismo célculo. Esto no .
es un acto particular, aislado, del trabajo, que tienen en cuen-
té., sino que €8 este acto puesto en relacién con toda su vida,
como parte alicuota de ¢sta, teniendo presente el necesario
aprendizaje, la obligacién impuesta de hallarse siempre pre-
parado para prestar sus servicios, las inesperadas interrupcio- |
_ hes que son inseparables d toda profesién, etc. L.os honora-
rios del médico; del abogado, no solamente deben remunefar
la 'prescripcic')‘n médica 6 la consulta juridica, sino también
compensar el tiempo empleado en hacer los ‘estudios. El sa-
fario del mozo de cordel, del cochero de punto, de la coma-
drona, debe indemnizar 4 estas personas del tiempo de espe-
ra que -necesariamente de su oficio resulta; el cliente debe
pagar las horas durante las cuales el mozo de cordel perma-
‘nece inactivo en un rincén de la calle, el cochero dormita so-
bre su asiento, la comadrona estd ociosa. No hay mds éxcep-
cién que el jornalero; para éste el salario representa, de he-
cho, lo que su nombre indica: el salatio del dia, es decir, el
equivalenté del tiempo que ha dedicado 4 su tarea, sin ningu-
ha relacién con un periodo de preparacion 6 de espera aparte
de esta tarea. - :

. Al mismo tiempo- que de la profesién se deduce el tipo
exacto del equivalente, asegura aquélla en la practica la rigu-
rosa observacién. El que solamente de aqui 6 de all{ es llama- |
" do para prestar un servicio 6 vender 6 al'cjuiflar una cosa, estd
én libertad. de pedir el precio que obtener puede; pero estd
" en él interés de quien, de prestar tales & cuales servicios 6
de vender 6 de alquilar ciertas cosas, hace una profesion; no
 cobrar més de lo que le corresponde (ntim. 72). '

g1. LA PROFESION ES EL REGULADOR DEL SALARIO.—

DISMINUCION A CONSECUENCIA DE LA CONCURRENCIA DES-
LEAL.—La profesion puede ser considerada como el regula-
dor del salario. El que ella fija es siempre justo, es decir, ade-
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cuado 4 la prestacién y, por lo tanto, justo y equitativo para
las dos partes; la sociedad tiene un interés grande en que el
precio no sea rebajado, po.fQUe el justo precio es la condicién
del trabajo justo. La profesion misma peligra cuando no ob-
tiene lo que le cbfr{esponde. -A'demés, el que disminuye los
salarios no es un bienhechor, sino un enemigo de la sociedad, -
pues ataca 4 lo que constituye la base de toda profesion: al -
equilibrio experimentalmente establecido entre el trabajo'y el .
salario. jQue lo haga por espiritu de lucro 6 de sacrificio, nada
importa! 'El instinto popular se ha dado cuenta exacta del
“dafio social que séxriejante proceder supone. Es esta conside-
~racién la que ‘motivaba la condenacién del intruso en la época
de las corporaciones y justificaba las persecuciones contra €l
dirigidas. El hombre de oficio trabaja. abiertamente en su ta- -
ller,-en su. tienda; el intruso opera secretamente, de. contra- -
baﬁdo. El salario merecido por el ejercicio de un oficio se
debe al que 4 él se ha consagrado, porque, ya lo hemos viéto,
¢l salario representa, no el trabajo aislado, sino la actividad
profesional entera: se ha preparado, se ha organizado en vista
de la profesion, estd siempre pronto 4 cumplir les deberes y
las obligaciones. El ejercicio de cada profesién ha establecido
un equilibrio experimental entre los beneficios y las cargas,
los derechos y los deberes. Aprovechar las ventajas de una
profesién, sin querer sujetarse. 4 los deberes que impone, es
destruir el equilibrio, perjudicar .la profesidn. Quien lo hace
.comete un acto de pirateria social, y la sociedad debe echarse
encima del malhechor. Respecto 4 esto, la reduccion de los
precios es un regalo de Grecia. Es la baratura del cazador
furtivo: jcaza muy barato quien caza en terreno ajeno!

Con las corporaciones han desaparecido tambi¢n las penas
sefialadas 4 los que rebajaban el oficio; pero el principio que
las dicté subsiste siempre, y yo creo que una sana politica so-
cial deberia constantemente cuidar de impedir-la concurrencid
de aquellos que no pertenecen al oficio. En cada oficio la’ con--
currencia se regula por si misma; la que viene del exterior:
hacé de la profesién. una carrera 4 campo traviesa; el que no

1
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ha sabido colocarse en la linea de partida, se arroja al campo
en el primer recodo y aprovecha este avance para robar el
salario de los que se han puesto en linea y hecho toda la ca-
rrera {1).

La importancia social de la profesién descubre un segundo
punto que merece examen: la garantia del talento que la or-
ganizacién de la profesidn asegura 4 la sociedad. '
 82. BENEFICIO DE LA PROFESION: ASEGURAR AL TALEN-
TO SU APROVECHAMIENTO ECONGMICO.— Durante el largo
tiempo que en Roma el trabajo intelectual no se pudo hacer
retribuir sin exponerse 4 una decadencia social, los favoreci-
dos por la fortuna conservaron el monopolio de los servicios
publicos y de la ciencia. Su acceso permanecia cetrado al ta-
lento que no estaba sostenido por la fortuna. Constituyé un
progreso, tanto para el individuo como para la sociedad, que
estas dos ramas de la actividad humana se convirtiesen en
profesiones civiles. Mucho se hizo al proclamar que el genio
vence todos los obstdculos; pero también el genio necesita
del pan para vivir, y cuando su profesién no se lo asegura,
porque no ha llegado 4 ser todavia una profesién civil, debe
elegir otra que le garantice lo' que necesita. En el siglo x1x la
préctica del arte musical garantiza al artista de genio su exis-
tencia asegurada; en el décimocuarto siglo debfa mendigar en
los castillos de los grandes sefiores y en sus palacios. Pero no
‘todo el mundo ha sido hecho para tender la mano; y mds de
un artista, en esta época, prefiri6 ser un honrado artesano y
no un musico atravesado por los caminos. En nuestros dias el
genio se pierde para el mundo menos ficilmente; si se revela,
en seguida se le sefiala y coloca en su puesto, donde puede
hacerse valer y crearse todos los recursos necesarios. Una

(1) Una aplicacién de este caso nos ofrece la cuestion promovida antes

en Ausiria, sobre si al funcionario judicial jubilado debia serle admitido
* practicar como abogado, De ninguna manera, en mi opinién, Salvo excepcio-
nales circunstancias, yo sélo veo en eso una desorgun'zacién dél foro. Si ia
pensién del funcionario judicial retirado es muy pequefia, debe el Gobierno

aumentarla con sus propios recursos, y no permitirle que la asegure en per-
juicio de los abogados.




