INTRODUCCION

Uno de los problemas de nuestro tiempo es que los intercambios mer-
cantiles han pasado de los objetos fisicos transportables a los servicios
0 intangibles, revolucionando todos los sistemas nacionales de regula-
cién y control.

LLa economia simbdlica ha reemplazado a la economia material, y los
procesos productivos se han globalizado, de tal suerte que no hay
productos o mercancias fabricados en un solo pais ¢ territorio. Las
marcas, patentes, nombres comerciales y franquicias, crean redes de
flujos e intercambios que no registran las aduanas y mucho menos las
balanzas de servicios. El traspaso electrénico de fondos, -el uso intensivo
del fax, 1a legalizaci6én de documentos via telefénica, las entregas de
productos DDP (Delivered Duty Paid), son evidencias del cambio cua-
litativo que se presenta en el mundo de fin de siglo.

En este contextd, los estados nacionales y sus jurisdicciones territo-
riales presentan disfuncionalidades, médxime que los tribunales actian
con un claro perfil de derecho interno, alejado de los nuevos mecanis-
mos que la economia simbdlica despliega con base en los intangibles
y servicios casi espaciales.

Al clisico y revitalizado arbitraje comercial internacional sc suman
mecanismos alternativos de solucién de controversias que pragmadtica-
mente aspiran a resolver los conflictos con base en especializacion y
decisidn répidas.

Ahora bien, Jas controversias comerciales y de intangibles entre su-
jetos y pafses distintos pueden asumir cuatro hipdtesis:

a) Controversias entre empresas privadas o personas naturales, ma-
teria propia del arbitraje comercial internacional,

b) Controversias entre privados (inversionistas) y Estados huéspedes,
para las cuales se asignan mecanismos multilaterales imparciales y
giles;

¢} Controversias exclusivamente entre Estados, para 1os cuales hay
disciplinas expresas en tratados internacionales globales o regionales, y
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d) Controversias sobre pricticas desleales en las cuales los particu-
lares actian como reclamantes y 1os Estados deciden como autoridad,
aplicando aranceles antidumping 0 compensatorios, bajo disciplinas mix-
tas, es decir, leyes internas y c6digos multilaterales de tipo GATT.

Estas cuatro hip6tesis cubren controversias de variados origenes entre
agentes y paises: mercantiles, servicios, propiedad intelectual, ambien-
tales, laborales, etcétera, todas bajo el principio de sustraer de las
jurisdicciones nacionales y asi garantizar y agilizar scluciones rdpidas
y equilibradas.

Llevado por estas inquietudes, y en el contexto de una investigacion
mayor que el Grupo de Comercio Exterior y TLCAN llevé a cabo con
apoyo de CONACYT, el Instituto de Investigaciones Juridicas organizé
un Seminario sobre Resclucion de Controversias en América del Norte,
entre ¢l 14 y el 16 de octubre de 1993, evento al que concurrieron
juristas estadounidenses y canadienses, a los cuales se sumaron acadé-
micos mexicanos, la mayoria investigadores de nuestro Instituto.

El presente volumen compendia estas reflexiones que en forma de
ponencias y ensayos cubren los aspectos mds significativos de la temg-
tica descrita.

En efecto, el coordinador presenta una panoramica general de la
solucion de controversias en el comercio internacional contemporaneo.

Fernando Serrano Migallén describe y analiza el mecanismo de so-
lucién de controversias en el Tratado de Libre Comercio de América
del Norte, precedido de un contexto evolutivo internacional.

Beatriz Leycegui, joven y promisoria jurista mexicana, reflexiona
sobre el tema “Prevencion de conflictos en el TLCAN™, centrado en
el capitulo 18 de dicho instrumento regional.

Craig R. Giesze, becario Fulbright-Garcfa Robles y catedrético esta-
dounidense visitante en el Instituto de Investigaciones Juridicas, analiza
el capitulo 19 del TLCAN a la luz de la experiencia de los paneles
revisores del Acuerdo Canadd-Estados Unidos.

David Gantz, catedrdtico del ‘Centro para la Implementacién Juridica
del NAFTA (Tucson, Arizona) presenta un interesante ensayo sobre 1a
solucién de controversias en materia de inversion, destacando distintos
mecanismos existentes previos al capitulo 11 del TLCAN.

Por su parte, Petter Jaszi, especialista en copyright de la American
University, nos entrega un sugestivo ensayo respecto a la solucion de
controversias en materia de propiedad intelectual, remarcando los acier-
tos y limitantes que plantea el capitulo 17 del TLCAN,
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Jos¢ Manuel Lastra, autoridad en materia de derecho laboral y miem-
bro de nuestro Instituto, discurre por el camino de las controversias en
materia laboral que establece el Acuerdo paralelo complementario al
TLCAN vigente en América det Norte.

En el campo de las controversias de tipo ambiental, Marfa del Car-
men Carmona, pionera del derecho ecoldgico mexicano, nos entrega
una imaginativa ponencia que es complementada por el destacado jurista
canadiense Louis Perret, decano de la Facultad de Derecho de la Uni-
versidad de Ottawa.

Completa el volumen el profesor Dale Beck Furnish, prestigiado
catedratico estadounidense, de la Universidad de Arsizona y miembro
del National Law Center for Inter-American Free Trade (Tucson, Ari-
zona), con ¢l tema “‘El arbifraje de controversias comerciales en el
derecho de los Estados Unidos™, ponencia que cietra el texto y que
ilustra a los estudiosos la importancia y operatividad del arbitraje co-
mercial internacional en el derecho de nuestro vecino del norte.

Para el Grupo Interdisciplinario de Comercio Exterior y TLCAN,
este esfuerzo se suma a nuestro anterior volumen en dos tomos El
Tratado de América del Norte: Andlisis, diagndsticos y propuestas
Juridicos, y ambos se inscriben en el compromiso académico y cientifico
que el Instituto de Investigaciones Juridicas de la UNAM ha adquirido
con el derecho mexicano y con ¢l pais todo, ¢n este proceso de insercion
de México en la globalizacién y regionalizacién de la economia con-
temporanea.
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